INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kod predmetu: Nazov predmetu: Statna skuska
SS OF/
[2IMMO _046/22

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyucby:
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: Za obdobie Stidia:
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 10

Odporacany semester/trimester Studia: 3., 4..

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Vysledky vzdelavania:

Struc¢na osnova predmetu:

Odporiacana literatira:

Sylabus predmetu:

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 162

A B C D E FX
43.21 18.52 19.14 11.73 6.79 0.62
Vyucujuci:

Datum schvalenia: 08.03.2023

Datum poslednej zmeny:

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: SS [Nazov predmetu: Zavere¢na praca a jej obhajoba
OF/OB21 _7ZP036/22

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyucby:
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: Za obdobie Stidia:
Metoda Stiadia: prezencna

Pocet kreditov: 10

Odporuacany semester/trimester Studia:

Stupein Studia: I1.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Vysledky vzdelavania:

Struc¢na osnova predmetu:

Odporiacana literatira:

Sylabus predmetu:

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 573

A B C D E FX
62.13 20.59 11.17 3.84 2.27 0.0
Vyucujuci:

Datum schvalenia: 03.10.2022

Datum poslednej zmeny:

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Progndzy a modelovanie v medzinarodnom obchode
KOVE FHI/
OIB21010/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 0 / 2 Za obdobie §tudia: 0/ 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

30 % samostatna praca a priebezné testy

70 % projekt k zdvereCnej skuske a zdverecna skuska
Pracovné zat'azenie Studenta (v hodinach):

Celkové: pracovna zataz 3 kreditov x 26 h =78 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ucast’ na seminaroch:26 hodin

Spracovanie semestralneho projektu 26 hodin

Priprava na skusku 26 hodin

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- zékladné vedomosti o ekonometrickom pristupe k analyze ekonomickych javov a procesov,

- zakladné vedomosti o ekonometrickom pristupe k modelovaniu ekonomickych javov a procesov.
- zékladné vedomosti o ekonometrickom pristupe k predikcii ekonomickych javov a procesov.
Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ vyuzivat’ zakladné ekonometrické techniky,

- ovladanie ekonometrického softvéru.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- praktické zru¢nosti a kompetencie s aplikaciou ekonometrickych metdd pri analyze ekonomickych
problémov v oblasti medzindrodného obchodu vyuzitim ekonometrického softvéru.

Struc¢na osnova predmetu:

Ciel'om tohto predmetu je zvyraznit’ porozumenie zékladnych ekonometrickych technik a postupov
pri ich aplikacii na konkrétne empirické problémy. Z tohto dovodu su ku kazdému problému
prezentované priklady s redlnymi alebo simulovanymi udajmi. Doraz sa kladie na problematiku
klasického linearneho modelu, konstrukciu modelu, odhad a jeho vyuzitie na prognézovanie. Tento
kurz klasickej ekonometrie je tiez zamerany na problematiku analyzy stacionarity a kointegracie
¢asovych radov.

Odporiacana literatira:




1. Lukacikova, A., Lukacik, M., Szomolanyi, K.: Uvod do ekonometrie s programom Gretl.
Bratislava: Letra Edu, 2018.

2. Lukacikova, A., Lukécik, M., Szomolanyi, K.: Ekonometria 1. Bratislava: Ekonom, 2013.

3. Lukacik, M., Lukacikova, A., Szomolanyi, K.: Ekonometrické modelovanie v programoch
EViews a Gretl. Bratislava: Ekonom, 2011.

4. Gujarati, D., Porter, D. Gunasekar, S.: Basic Econometrics. McGraw 5th ed, New York, 2017.

Sylabus predmetu:

1. Charakteristika ekonometrického pristupu k analyze ekonomickych javov. Ekonometricky
model. Fazy ekonometrického modelovania.

2. Linearny model s dvoma premennymi. Deterministicka a stochasticka ¢ast’ modelu, povaha
stochastického ¢lena. Standardné predpoklady linearneho modelu.

3. Odhad parametrov linedrneho modelu. Metdda najmensich Stvorcov. VSeobecny linearny
model s viacerymi vysvetl'ujucimi premennymi.

4. Verifikacia modelu. Koeficient determindcie. Testovanie Statistickej vyznamnosti
individualnych parametrov modelu. Intervalovy odhad a testovanie hypotéz.

5. Strukturalne zmeny premennych a ich dosledky na odhad modelov.

6. Funkéné formy regresnych modelov — logaritmicky model, semi-logaritmické modely,
recipro¢ny model.

7. Nesplnenie Standardnych predpokladov modelu. Autokorelacia — testovanie a dosledky,
rieSenie, zovSeobecnena metdda najmensich Stvorcov.

8. Stacionarita procesov a jej testovanie pomocou testov jednotkového korena.

9. Nestacionarita procesov vzh'adom na priemer a rozptyl. Transformécia casovych radov
generovanych nestacionadrnymi procesmi, diferencovanie a logaritmizacia.

10. Kointegracia nestacionarnych ¢asovych radov, Englova a Grangerova procedura, modely s
korekénym ¢lenom a ich odhad.

11. Aplikacie jednorovnicovych ekonometrickych modelov importu a exportu.

12. Prognozovanie. Chyba progndzy. Interval spol’ahlivosti pre progndzu. Naivné prognézy.
13. Prognostické aplikacia ekonometrického modelu.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych studentov: 30

A B C D E FX
16.67 6.67 33.33 23.33 16.67 3.33
Vyuéujuci:

Datum schvalenia: 10.03.2022

Datum poslednej zmeny: 19.05.2021

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kod predmetu: Nézov predmetu: E-business a e-commerce
KMr OF/
O0A21216/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 4 Za obdobie Studia: 52
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 5

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % priebezné zadania

20% semestralny pisomny test

60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 5 kreditov x 26 h =130 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 26 hodin
Priprava na skasku: 39 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- vedomosti o vzniku a evolucii internetu a o jeho funkcii a pozicii v obchodnej a marketingovej
¢innosti medzinarodnej firmy,

- oboznamenie sa s medzinarodnym elektronickym obchodom a medzinarodny elektronickym
podnikanim,

- pochopenie vplyvu internetu na tradi¢ny marketing a globalne obchodovanie,

- poznatky o vytvoreni a spravovani prezencie firmy na interne na viacerych trhoch a o obchodnych
a distribu¢nych modeloch, ktoré moze firma pri podnikani na internete implementovat’.

Studenti nadobudni v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- pochopenie ddlezitost’ internetu pre sucasni podnikatel'sku stratégiu firmy,

- schopnost’ vyhodnotit’ nové medzinarodné prilezitosti pre firmu v digitdlnom prostredi,

- schopnost’ budovat’ a manazovat cezhrani¢nu distribu¢nt stratégiu firmy prepojenu s digitalnymi
technologiami,

- pochopenie dblezitosti bezpecnosti na internete a nastrah porusovania etickych a moralnych zasad
podnikania na internete.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:




- schopnost’ najst’ vd’aka nadobudnutym zru¢nostiam uplatnenie na manazérskych poziciach vo
vSetkych typoch lokalnych a medzinarodnych modernych firiem, vo firmach so zameranim na
digitalne podnikanie, pri rieSeni manazérskych a marketingovych problémov,

- schopnost’ efektivne nakladat’ s firemnymi zdrojmi a manazovat’ I'udské zdroje orientované vo
svojej pracovnej ¢innosti na digitalne prostredie.

Stru¢na osnova predmetu:

Délezitost’ digitalneho prostredia pre sti¢asné medzinarodné podnikanie. Vznik a histdria internetu.
Biznis modely a koncepcie medzinarodného elektronického obchodu. InfraStruktira www
(world-wide-web) prostredia. Budovanie webstranky, jej testovanie, personalizacia a kontinualne
prispdsobovanie. Online bezpecnost’ a platobné systémy. Marketingové koncepcie a marketingova
komunikaciu v medzinarodnom elektronickom obchode. Etické, socidlne a politické aspekty
elektronického obchodu. Elektronicky predaj tovarov a sluzieb a ich propagacia v digitdlnych
médiach. Kategorizacia socidlnych sieti. B2B obchodovanie v medzinarodnom elektronickom
prostredi.

Odporiacana literatira:

1. MATUSOVICOVA, Monika - CERVENKA, Peter. E-commerce. Recenzenti: Andrej
Miklosik, Jakub Horvath. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. - 153 s.
ISBN 978-80-225-5067-3

2. KUCHTA, Martin. Digitalny marketing : marketingova komunikacia na internete. Recenzenti:
Jakub Horvath, Peter Hacek. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM EU v
Bratislave, 2022. 184 s. ISBN 978-80-225-4974-5

3. KENNETH, C. Laudon - TRAVER G., Carol. E-commerce: business, technology, society.
Nakladatel: Pearson Education Limited, 2023. 800 s. ISBN 9781292449722

4. QIN, Zheng - SHUALI, Qinghong — WANG, Guolong — ZHANG, Pu— CAO, Mengyu —
CHEN, Mingshi. E-Commerce. Nakladatel’: Springer, Berlin, 2022. 424 s. ISBN 9789811964374.
5. YBALLE, Genaro. Ecommerce Business Steps To Get Explosive E-Commerce Sales And
Profits: E-Commerce Key Strategies. Vydavatel'stvo: Amazon Digital Services LLC - KDP Print
US. 2021. 250s. ISBN 9798473988734

Sylabus predmetu:

. Elektronicky obchod a podnikanie.

. Vplyv internetu na 4P.

. Budovanie pritomnosti na internete.

. Identifikécia a testovanie klI'icovych parametrov webstranky.

. Moznosti podnikania prostrednictvom vyuzitia d’al§ich elektronickych platforiem.
. Internetové platobné systémy a ich bezpecnost’.

. Typy a obchodné modely elektronického obchodu.

. Marketingové koncepcie elektronického obchodu.

9. Distribu¢na organizacia elektronického obchodu.

10. Socidlne siete a interakcia spotrebitela.

11. Vyhladavace, porovnavace a agregatory ako nevyhnutnd sucast’ marketingovej stratégie e-
commerce.

12. Tvorba a distribucia obsahu a marketingovej komunikécie na internete.

13. Pravne a moralne aspekty elektronického obchodu.

01N DN AW —

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov




Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 240

A B C D E FX

66.67 29.58 3.75 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Martin Kuchta, PhD., MBA, Ing. Peter Cervenka, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Manazment kvality v medzinarodnych firméach
KMr OF/
0O0A21217/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
40 % prezentacia semestralnej prace;
60 % pisomna skuska;

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Vysledky vzdelavania:

Vedomosti

Studenti ziskavaju absolvovanim predmetu poznatky o podstate, vyzname a historickom
vyvoji kvality; v nadvédznosti na to o konceptoch, modeloch a ndstrojoch riadenia kvality
v medzinarodnych spolo¢nostiach; o vzdjomnej suvislosti medzi manazérstvom kvality a
medzinarodnymi normami ISO; o uplatneni vybranych Standardov manazérstva kvality na priklade
konkrétneho odvetvia, napr. automobilového priemyslu.

Zruénosti

Absolvovanim predmetu Studenti nadobudnu zrucnosti stvisiace s procesom uplatnenia
jednotlivych systémov riadenia kvality, nastrojov a technik manazérstva kvality v medzinarodnych
firmach. Na zaklade ziskanych poznatkov budi schopni identifikovat’ problémy a chyby pri
zvySovani kvality v danych podnikoch a vypracovat’ navrhy, ako mozno obchodné procesy planovat’
a realizovat’ stratégie riadenia kvality s ciel'om ziskat’ a udrzat’ si konkurenént vyhodu v sucasnych
globalnych obchodnych vzt'ahoch, pripadne transforméciou poziadaviek zékaznikov do parametrov
produktu (ako zakladu zvySovania kvality pontikanych produktov a sluzieb)

Kompetencie

Absolvovanim predmetu Studenti nadobudnu schopnost’ tvorivo, kriticky a samostatne riesit’
problémy suvisiace s kvalitou produktov, fungovanim systémov manazérstva kvality, vyvijat’ a
iniciativnost’ navrhy na vylepsenie kvality produktov, timovo spolupracovat’.

Struc¢na osnova predmetu:

Predmet sa zaobera problematikou riadenia kvality v medzinarodnych spolo¢nostiach - podstatou
a vyznamom kvality samotnej; kvalitativnymi Standardmi/ normami; réznorodymi konceptmi,
modelmi a nastrojmi manazérstva kvality a v neposlednom rade kultirnymi bariérami pri riadeni
kvality v medzinarodnom obchode.

Odporiacana literatira:




1. Bruhn, M. (2023). Quality Management for Services. Berlin: Springer.

2. Jarossova, M. A. (2023). Manazment kvality. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM.

3. Kapsdorferova, Z., Svikruhova, P. (2020). ManaZment kvality (Vydanie druhé prepracované a
doplnené). Slovenska poI'nohospodarska univerzita v Nitre.

4. Kounis., L. (2018). Quality Management. SystemsSelective Presentation of Case-studies
Showcasing Its Evolution. Intechopen

5. Markulik, S., Turisova, R., & Vrabelova, A. (2022). ManaZérstvo kvality. Willcom, s.r.0.

6. Maleyeft., J. Quality Service Management. (2022). Taylor & Francis Ltd.

7. Parson., S. (2022). Quality Management for Organizational Excellence. Clanrye International.
8. Tricker, R. 2019. Quality Management Systems. A Practical Guide to Standards
Implementation. United Kingdom: Taylor & Francis Ltd.

9. Sartor, M., Orzes, G. 2019. Quality Management: Tools, Methods, and Standards. United
Kingdom: Emerald Publishing.

10. Satanova, A., Mokrisova, V. (2020). Manazérstvo kvality. Vysoka skola medzinarodného
podnikania ISM Slovakia v PreSove.

Sylabus predmetu:

1. Podstata kvality, jej dolezitost. Vyvoj kvality. Kvalita 4.0.

2. Manazment kvality v medzinarodnych spolo¢nostiach.

3. Kultirne bariéry v riadeni zahrani¢nych dcérskych spolo¢nosti nadnarodnych spolo¢nosti.

4. Koncepty riadenia kvality — TQM, Six Sigma. Modely kvality (EFQM, CAF a iné).

5. Ekonomické aspekty managementu kvality — ndklady na kvalitu.

6. Systém manazérstva kvality podl'a medzinarodnej normy ISO 9001. Zasady riadenia kvality.
Procesny pristup.

7. Systém manazérstva environmentu podl'a medzinarodnej normy ISO 14001 a schéma
Spoloc¢enstva pre environmentalne manazérstvo a audit (EMAS).

8. Standardy manaZérstva kvality v automobilovom priemysle a v dodavatel'skom ret’azci.

9. Audit systémov riadenia podl'a medzinarodnych noriem ISO.

10. Sedem starych néstrojov riadenia kvality — Frekven¢ny diagram, Histogram, Regulacny
diagram, Ishikawa diagram, Pareto diagram, Vyvojovy diagram, Korela¢ny diagram.

11. Sedem novych néstrojov riadenia kvality — Afinitny diagram, Rela¢ny diagram, Stromovy
diagram.

12. Pripadova stadia s pouzitim vybranych starych a novych néstrojov riadenia kvality.

13. Dom kvality - transformacia poziadaviek zakaznika do parametrov produktu. QFD - Quality
Function Deployment. Kano Model.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:
Na vybranych cvi¢eniach témy budu realizované zastupcami praxe

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 72

A B C D E FX

69.44 23.61 6.94 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: Ing. Renata Sevéikova, PhD., doc. Dr. Ing. Malgorzata Agnieszka Jarossova

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 17.10.2023




Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula PuSkéarova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sonia Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'akova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Podnikanie v praxi 2 - FOTO LAB
KMr OF/
00A21364/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
Praca v time.

Semestralny projekt.

Zavere¢na prezentacia.

Hodnotenie:

10 % parcidlne prezentacie

30 % spracovanie semestralnej prace
60 % zaverecna prezentacia a odpovede na otazky zastupcov praxe a fakulty.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Pocet kreditov: 4

Utast’ na seminaroch: 26 h

Spracovanie semestralneho projektu: 52 h
Priprava na semindre: 26 h

Vysledky vzdelavania:

Vediet” aplikovat’ teoretické vedomosti ziskané v nizsich ro¢nikoch na rieSenie praktickych uloh
zadanych zastupcami hospodarskej praxe. Precvicit’ si kognitivny pristup k rieSeniu problémov
a projektov, osvojit’ si pracovné navyky, prevziat zodpovednost za pracu v time, spoznat
podnikatel’ské prostredie, naucit’ sa pracovat’ v heterogénnom, pripadne interdisciplindirnom time.
Kompetentnost’ — byt schopny prevziat zodpovednost’ za pracu v time, vediet’ koordinovat
spolupracu v time, byt schopny zadany projekt analyzovat, spracovat koncepciu, verifikovat
vysledky, byt schopny argumentovat’ a koordinovat’ ulohy projektu, riesit’ konflikty v time,
modelovat’ biznisové situacie, tvorit’ marketingové koncepcie.

Zruénost’ — kritické myslenie, schopnost’ pracovat’ v time a analyzovat’ situaciu, ziskat’ pracovné
navyky, aplikovat’ teoretické poznatky do praktickych cinnosti, viest evidenciu, schopnost
sebareflexie.

Struc¢na osnova predmetu:

Podnikanie v praxi je zamerané na komplexny prakticky vykon Studenta, ktora sa realizuje viacerym
formami, ako napriklad rieSenie projektov (project-based learning) vo vybranom klube v segmente
medzinarodného obchodu, cestovného ruchu alebo marketingového a obchodného manazmentu.
Dalej to moze byt tidast’ na $tudiu ERASMUS + alebo ERASMUS praxe, pripadne ind vhodna




forma, ktort zvoli vyucujuci v koordinacii so zastupcom hospodarskej praxe, vratane navstevy
pracoviska alebo pracovisk partnera z praxe.

Odporiacana literatira:

1. HANULAKOVA, Eva — CVIRIK, Marian. Marketingovy manaZment. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONON, 2021. 130 s. ISBN 978-80-225-4886-1.

2. KUCHTA, Martin. Digitalny marketing : marketingova komunikacia na internete. Recenzenti:
Jakub Horvath, Peter Hacek. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM EU v
Bratislave, 2022. - 184 s. ISBN 978-80-225-4974-5.

3. DANESHIJO, Nagqibullah. Manazérstvo inovacii. KoSice: Vydavatel'stvo Petit s. 1. 0., 2020. 102
s. ISBN 978-80-971555-6-8.

4. DANO, Ferdinand — DRABIK, Peter — REHAK, Robert — VERNEROV A, Dominika.
Distribticia (Distribucia v marketingu, Distribu¢ny manazment). Bratislava: Vydavatel'stvo
Ekondom, 2022. 328 s. ISBN 978-80-225-4962-2.

5. BAUMOHL, Eduard a kol. ManaZzérske rozhodovanie v marketingu. Bratislava :
Vydavatel'stvo Ekoném, 2023. 126 s. ISBN 978-80-225-5060-4.

6. ZUBALOVA, Cubica — DRIENIKOVA, Kristina — PUSKAROVA, Paula. Ekonomika a
obchodna politika rozvojovych krajin. Praha: Leges, 2022. 188 s. ISBN 978-80-7502-605-7.

7. KITTOVA, Zuzana. The European Union as a Major Trading Player in the Global Economy.
Handbook of Research on Social and Economic Development in the European Union. Herschley,
USA: IGI Global, 2020. 45-68 s. ISBN 978-17-998-1188-6. ISSN 2327-5677.

8. KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava :
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

9. PAVELKA, Cubomir, RUZEKOVA, Viera, ZUBALI’OVA, Lubica. Inititucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU. Praha: Leges, 2021.
196 s. ISBN 978-80-7502-503-6.

10. FERENCIKOVA, Sotia — ZABOJINIK, Stanislav — PASZTOROVA, Janka - HLUSKOVA,
Tatiana — KRAJCIK, Daniel. Stratégia medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021. 327 s. ISBN 978-80-225-4898-4.

11. MICHALKOVA, A, et. al.: Economics of Tourism. Regional aspects. Ceské Budgjovice:
Vysoka skola evropskych a regiondlnich studii, 2023. 138 s. ISBN 978-80-7556-121-3.

12. NOVACKA, Cudmila a kol. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektérii budtcnosti. Zlin:
Radim Bacuv¢ik - VeRBuM, 2020. 370 s. ISBN 978-80-88356-05-9.

13. MURA, Ladislav — BAZO, Ladislav. Kontroling malych a strednych podnikatel'skych
subjektov v sluzbach a cestovnom ruchu. Bratislava: Vydavatel'stvo Ekoném. 2024.

14. KUBICKOVA, Viera - BENESOVA, Dana. Inovacie v cestovnom ruchu: pripadové $tadie.
1. vyd. Ceské Budgjovice: Vysoka $kola evropskych a regionalnich studii, 2023. 119 s. ISBN
978-80-7556-117-6.

15. NOVACKA, Cudmila. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektorii buducnosti. Zlin : Radim
Bacuvcik - VeRBuM, 2020. 370 s. Dostupné na : https://of.euba.sk/www_write/files/veda-
vyskum/publikacie/2021-1-19-novacka-sucasnost-cr.pdf

Sylabus predmetu:

Individualne podla jednotlivych klubov, napr.

- Zadanie odbornej témy a jej rieSenie pocas semestra za podpory koordinatora hospodarskej
praxe.

- Odborné prednésky a diskusia k problematike.

- Diskusia Studentov so zastupcom top manazmentu zastupcu z praxe.

- Exkurzie a prehliadky pracovnych priestorov partnera z praxe.

- Praca na zastupitel'skych orgadnoch SR.

- Prakticky vykon v oblasti cestovného ruchu.




- Riesenie ad hoc problémov (zadanych ucitelom alebo zastupcom hospodarskej praxe).

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 16

A B C D E FX

100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Peter Drabik, PhD., MSc., Ing. Samuel Chlpek, PhD.

Datum schvalenia: 06.04.2022

Datum poslednej zmeny: 07.03.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Podnikanie v praxi 2 - INTERNATIONAL BUSINESS
KMr OF/ CLUB
O0A21365/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
Praca v time.

Semestralny projekt.

Zavere¢na prezentacia.

Hodnotenie:

10 % parcidlne prezentacie

30 % spracovanie semestralnej prace
60 % zaverecna prezentacia a odpovede na otazky zastupcov praxe a fakulty.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Pocet kreditov: 4

Utast’ na seminaroch: 26 h

Spracovanie semestralneho projektu: 52 h
Priprava na semindre: 26 h

Vysledky vzdelavania:

Vediet” aplikovat’ teoretické vedomosti ziskané v nizsich ro¢nikoch na rieSenie praktickych uloh
zadanych zastupcami hospodarskej praxe. Precvicit’ si kognitivny pristup k rieSeniu problémov
a projektov, osvojit’ si pracovné navyky, prevziat zodpovednost za pracu v time, spoznat
podnikatel’ské prostredie, naucit’ sa pracovat’ v heterogénnom, pripadne interdisciplindirnom time.
Kompetentnost’ — byt schopny prevziat zodpovednost’ za pracu v time, vediet’ koordinovat
spolupracu v time, byt schopny zadany projekt analyzovat, spracovat koncepciu, verifikovat
vysledky, byt schopny argumentovat’ a koordinovat’ ulohy projektu, riesit’ konflikty v time,
modelovat’ biznisové situacie, tvorit’ marketingové koncepcie.

Zruénost’ — kritické myslenie, schopnost’ pracovat’ v time a analyzovat’ situaciu, ziskat’ pracovné
navyky, aplikovat’ teoretické poznatky do praktickych cinnosti, viest evidenciu, schopnost
sebareflexie.

Struc¢na osnova predmetu:

Podnikanie v praxi je zamerané na komplexny prakticky vykon Studenta, ktora sa realizuje viacerym
formami, ako napriklad rieSenie projektov (project-based learning) vo vybranom klube v segmente
medzinarodného obchodu, cestovného ruchu alebo marketingového a obchodného manazmentu.
Dalej to moze byt tidast’ na $tudiu ERASMUS + alebo ERASMUS praxe, pripadne ind vhodna




forma, ktort zvoli vyucujuci v koordinacii so zastupcom hospodarskej praxe, vratane navstevy
pracoviska alebo pracovisk partnera z praxe.

Odporiacana literatira:

1. HANULAKOVA, Eva — CVIRIK, Marian. Marketingovy manaZment. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONON, 2021. 130 s. ISBN 978-80-225-4886-1.

2. KUCHTA, Martin. Digitalny marketing : marketingova komunikacia na internete. Recenzenti:
Jakub Horvath, Peter Hacek. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM EU v
Bratislave, 2022. - 184 s. ISBN 978-80-225-4974-5.

3. DANESHIJO, Nagqibullah. Manazérstvo inovacii. KoSice: Vydavatel'stvo Petit s. 1. 0., 2020. 102
s. ISBN 978-80-971555-6-8.

4. DANO, Ferdinand — DRABIK, Peter — REHAK, Robert — VERNEROV A, Dominika.
Distribticia (Distribucia v marketingu, Distribu¢ny manazment). Bratislava: Vydavatel'stvo
Ekondom, 2022. 328 s. ISBN 978-80-225-4962-2.

5. BAUMOHL, Eduard a kol. ManaZzérske rozhodovanie v marketingu. Bratislava :
Vydavatel'stvo Ekoném, 2023. 126 s. ISBN 978-80-225-5060-4.

6. ZUBALOVA, Cubica — DRIENIKOVA, Kristina — PUSKAROVA, Paula. Ekonomika a
obchodna politika rozvojovych krajin. Praha: Leges, 2022. 188 s. ISBN 978-80-7502-605-7.

7. KITTOVA, Zuzana. The European Union as a Major Trading Player in the Global Economy.
Handbook of Research on Social and Economic Development in the European Union. Herschley,
USA: IGI Global, 2020. 45-68 s. ISBN 978-17-998-1188-6. ISSN 2327-5677.

8. KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava :
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

9. PAVELKA, Cubomir, RUZEKOVA, Viera, ZUBALI’OVA, Lubica. Inititucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU. Praha: Leges, 2021.
196 s. ISBN 978-80-7502-503-6.

10. FERENCIKOVA, Sotia — ZABOJINIK, Stanislav — PASZTOROVA, Janka - HLUSKOVA,
Tatiana — KRAJCIK, Daniel. Stratégia medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021. 327 s. ISBN 978-80-225-4898-4.

11. MICHALKOVA, A, et. al.: Economics of Tourism. Regional aspects. Ceské Budgjovice:
Vysoka skola evropskych a regiondlnich studii, 2023. 138 s. ISBN 978-80-7556-121-3.

12. NOVACKA, Cudmila a kol. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektérii budtcnosti. Zlin:
Radim Bacuv¢ik - VeRBuM, 2020. 370 s. ISBN 978-80-88356-05-9.

13. MURA, Ladislav — BAZO, Ladislav. Kontroling malych a strednych podnikatel'skych
subjektov v sluzbach a cestovnom ruchu. Bratislava: Vydavatel'stvo Ekoném. 2024.

14. KUBICKOVA, Viera - BENESOVA, Dana. Inovacie v cestovnom ruchu: pripadové $tadie.
1. vyd. Ceské Budgjovice: Vysoka $kola evropskych a regionalnich studii, 2023. 119 s. ISBN
978-80-7556-117-6.

15. NOVACKA, Cudmila. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektorii buducnosti. Zlin : Radim
Bacuvcik - VeRBuM, 2020. 370 s. Dostupné na : https://of.euba.sk/www_write/files/veda-
vyskum/publikacie/2021-1-19-novacka-sucasnost-cr.pdf

Sylabus predmetu:

Individualne podla jednotlivych klubov, napr.

- Zadanie odbornej témy a jej rieSenie pocas semestra za podpory koordinatora hospodarskej
praxe.

- Odborné prednésky a diskusia k problematike.

- Diskusia Studentov so zastupcom top manazmentu zastupcu z praxe.

- Exkurzie a prehliadky pracovnych priestorov partnera z praxe.

- Praca na zastupitel'skych orgadnoch SR.

- Prakticky vykon v oblasti cestovného ruchu.




- Riesenie ad hoc problémov (zadanych ucitelom alebo zastupcom hospodarskej praxe).

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 41

A B C D E FX

100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD.

Datum schvalenia: 06.04.2022

Datum poslednej zmeny: 07.03.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Podnikanie v praxi 2 - INTERNATIONAL CLUB
KMr OF/
O0A21366/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
Praca v time.

Semestralny projekt.

Zavere¢na prezentacia.

Hodnotenie:

10 % parcidlne prezentacie

30 % spracovanie semestralnej prace
60 % zaverecna prezentacia a odpovede na otazky zastupcov praxe a fakulty.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Pocet kreditov: 4

Utast’ na seminaroch: 26 h

Spracovanie semestralneho projektu: 52 h
Priprava na semindre: 26 h

Vysledky vzdelavania:

Vediet” aplikovat’ teoretické vedomosti ziskané v nizsich ro¢nikoch na rieSenie praktickych uloh
zadanych zastupcami hospodarskej praxe. Precvicit’ si kognitivny pristup k rieSeniu problémov
a projektov, osvojit’ si pracovné navyky, prevziat zodpovednost za pracu v time, spoznat
podnikatel’ské prostredie, naucit’ sa pracovat’ v heterogénnom, pripadne interdisciplindirnom time.
Kompetentnost’ — byt schopny prevziat zodpovednost’ za pracu v time, vediet’ koordinovat
spolupracu v time, byt schopny zadany projekt analyzovat, spracovat koncepciu, verifikovat
vysledky, byt schopny argumentovat’ a koordinovat’ ulohy projektu, riesit’ konflikty v time,
modelovat’ biznisové situacie, tvorit’ marketingové koncepcie.

Zruénost’ — kritické myslenie, schopnost’ pracovat’ v time a analyzovat’ situaciu, ziskat’ pracovné
navyky, aplikovat’ teoretické poznatky do praktickych cinnosti, viest evidenciu, schopnost
sebareflexie.

Struc¢na osnova predmetu:

Podnikanie v praxi je zamerané na komplexny prakticky vykon Studenta, ktora sa realizuje viacerym
formami, ako napriklad rieSenie projektov (project-based learning) vo vybranom klube v segmente
medzinarodného obchodu, cestovného ruchu alebo marketingového a obchodného manazmentu.
Dalej to moze byt tidast’ na $tudiu ERASMUS + alebo ERASMUS praxe, pripadne ind vhodna




forma, ktort zvoli vyucujuci v koordinacii so zastupcom hospodarskej praxe, vratane navstevy
pracoviska alebo pracovisk partnera z praxe.

Odporiacana literatira:

1. HANULAKOVA, Eva — CVIRIK, Marian. Marketingovy manaZment. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONON, 2021. 130 s. ISBN 978-80-225-4886-1.

2. KUCHTA, Martin. Digitalny marketing : marketingova komunikacia na internete. Recenzenti:
Jakub Horvath, Peter Hacek. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM EU v
Bratislave, 2022. - 184 s. ISBN 978-80-225-4974-5.

3. DANESHIJO, Nagqibullah. Manazérstvo inovacii. KoSice: Vydavatel'stvo Petit s. 1. 0., 2020. 102
s. ISBN 978-80-971555-6-8.

4. DANO, Ferdinand — DRABIK, Peter — REHAK, Robert — VERNEROV A, Dominika.
Distribticia (Distribucia v marketingu, Distribu¢ny manazment). Bratislava: Vydavatel'stvo
Ekondom, 2022. 328 s. ISBN 978-80-225-4962-2.

5. BAUMOHL, Eduard a kol. ManaZzérske rozhodovanie v marketingu. Bratislava :
Vydavatel'stvo Ekoném, 2023. 126 s. ISBN 978-80-225-5060-4.

6. ZUBALOVA, Cubica — DRIENIKOVA, Kristina — PUSKAROVA, Paula. Ekonomika a
obchodna politika rozvojovych krajin. Praha: Leges, 2022. 188 s. ISBN 978-80-7502-605-7.

7. KITTOVA, Zuzana. The European Union as a Major Trading Player in the Global Economy.
Handbook of Research on Social and Economic Development in the European Union. Herschley,
USA: IGI Global, 2020. 45-68 s. ISBN 978-17-998-1188-6. ISSN 2327-5677.

8. KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava :
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

9. PAVELKA, Cubomir, RUZEKOVA, Viera, ZUBALI’OVA, Lubica. Inititucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU. Praha: Leges, 2021.
196 s. ISBN 978-80-7502-503-6.

10. FERENCIKOVA, Sotia — ZABOJINIK, Stanislav — PASZTOROVA, Janka - HLUSKOVA,
Tatiana — KRAJCIK, Daniel. Stratégia medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021. 327 s. ISBN 978-80-225-4898-4.

11. MICHALKOVA, A, et. al.: Economics of Tourism. Regional aspects. Ceské Budgjovice:
Vysoka skola evropskych a regiondlnich studii, 2023. 138 s. ISBN 978-80-7556-121-3.

12. NOVACKA, Cudmila a kol. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektérii budtcnosti. Zlin:
Radim Bacuv¢ik - VeRBuM, 2020. 370 s. ISBN 978-80-88356-05-9.

13. MURA, Ladislav — BAZO, Ladislav. Kontroling malych a strednych podnikatel'skych
subjektov v sluzbach a cestovnom ruchu. Bratislava: Vydavatel'stvo Ekoném. 2024.

14. KUBICKOVA, Viera - BENESOVA, Dana. Inovacie v cestovnom ruchu: pripadové $tadie.
1. vyd. Ceské Budgjovice: Vysoka $kola evropskych a regionalnich studii, 2023. 119 s. ISBN
978-80-7556-117-6.

15. NOVACKA, Cudmila. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektorii buducnosti. Zlin : Radim
Bacuvcik - VeRBuM, 2020. 370 s. Dostupné na : https://of.euba.sk/www_write/files/veda-
vyskum/publikacie/2021-1-19-novacka-sucasnost-cr.pdf

Sylabus predmetu:

Individualne podla jednotlivych klubov, napr.

- Zadanie odbornej témy a jej rieSenie pocas semestra za podpory koordinatora hospodarskej
praxe.

- Odborné prednésky a diskusia k problematike.

- Diskusia Studentov so zastupcom top manazmentu zastupcu z praxe.

- Exkurzie a prehliadky pracovnych priestorov partnera z praxe.

- Praca na zastupitel'skych orgadnoch SR.

- Prakticky vykon v oblasti cestovného ruchu.




- Riesenie ad hoc problémov (zadanych ucitelom alebo zastupcom hospodarskej praxe).

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 51

A B C D E FX

94.12 1.96 3.92 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: RNDr. Janka Pasztorova, PhD.

Datum schvalenia: 06.04.2022

Datum poslednej zmeny: 07.03.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Podnikanie v praxi 2 - MOBILITA
KMr OF/
O0A21367/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
Praca v time.

Semestralny projekt.

Zavere¢na prezentacia.

Hodnotenie:

10 % parcidlne prezentacie

30 % spracovanie semestralnej prace
60 % zaverecna prezentacia a odpovede na otazky zastupcov praxe a fakulty.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Pocet kreditov: 4

Utast’ na seminaroch: 26 h

Spracovanie semestralneho projektu: 52 h
Priprava na semindre: 26 h

Vysledky vzdelavania:

Vediet” aplikovat’ teoretické vedomosti ziskané v nizsich ro¢nikoch na rieSenie praktickych uloh
zadanych zastupcami hospodarskej praxe. Precvicit’ si kognitivny pristup k rieSeniu problémov
a projektov, osvojit’ si pracovné navyky, prevziat zodpovednost za pracu v time, spoznat
podnikatel’ské prostredie, naucit’ sa pracovat’ v heterogénnom, pripadne interdisciplindirnom time.
Kompetentnost’ — byt schopny prevziat zodpovednost’ za pracu v time, vediet’ koordinovat
spolupracu v time, byt schopny zadany projekt analyzovat, spracovat koncepciu, verifikovat
vysledky, byt schopny argumentovat’ a koordinovat’ ulohy projektu, riesit’ konflikty v time,
modelovat’ biznisové situacie, tvorit’ marketingové koncepcie.

Zruénost’ — kritické myslenie, schopnost’ pracovat’ v time a analyzovat’ situaciu, ziskat’ pracovné
navyky, aplikovat’ teoretické poznatky do praktickych cinnosti, viest evidenciu, schopnost
sebareflexie.

Struc¢na osnova predmetu:

Podnikanie v praxi je zamerané na komplexny prakticky vykon Studenta, ktora sa realizuje viacerym
formami, ako napriklad rieSenie projektov (project-based learning) vo vybranom klube v segmente
medzinarodného obchodu, cestovného ruchu alebo marketingového a obchodného manazmentu.
Dalej to moze byt tidast’ na $tudiu ERASMUS + alebo ERASMUS praxe, pripadne ind vhodna




forma, ktort zvoli vyucujuci v koordinacii so zastupcom hospodarskej praxe, vratane navstevy
pracoviska alebo pracovisk partnera z praxe.

Odporiacana literatira:

1. HANULAKOVA, Eva — CVIRIK, Marian. Marketingovy manaZment. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONON, 2021. 130 s. ISBN 978-80-225-4886-1.

2. KUCHTA, Martin. Digitalny marketing : marketingova komunikacia na internete. Recenzenti:
Jakub Horvath, Peter Hacek. - 1. vydanie. - Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM EU v
Bratislave, 2022. - 184 s. ISBN 978-80-225-4974-5.

3. DANESHIJO, Nagqibullah. Manazérstvo inovacii. KoSice: Vydavatel'stvo Petit s. 1. 0., 2020. 102
s. ISBN 978-80-971555-6-8.

4. DANO, Ferdinand — DRABIK, Peter — REHAK, Robert — VERNEROV A, Dominika.
Distribticia (Distribucia v marketingu, Distribu¢ny manazment). Bratislava: Vydavatel'stvo
Ekondom, 2022. 328 s. ISBN 978-80-225-4962-2.

5. BAUMOHL, Eduard a kol. ManaZzérske rozhodovanie v marketingu. Bratislava :
Vydavatel'stvo Ekoném, 2023. 126 s. ISBN 978-80-225-5060-4.

6. ZUBALOVA, Cubica — DRIENIKOVA, Kristina — PUSKAROVA, Paula. Ekonomika a
obchodna politika rozvojovych krajin. Praha: Leges, 2022. 188 s. ISBN 978-80-7502-605-7.

7. KITTOVA, Zuzana. The European Union as a Major Trading Player in the Global Economy.
Handbook of Research on Social and Economic Development in the European Union. Herschley,
USA: IGI Global, 2020. 45-68 s. ISBN 978-17-998-1188-6. ISSN 2327-5677.

8. KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava :
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

9. PAVELKA, Cubomir, RUZEKOVA, Viera, ZUBALI’OVA, Lubica. Inititucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU. Praha: Leges, 2021.
196 s. ISBN 978-80-7502-503-6.

10. FERENCIKOVA, Sotia — ZABOJINIK, Stanislav — PASZTOROVA, Janka - HLUSKOVA,
Tatiana — KRAJCIK, Daniel. Stratégia medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021. 327 s. ISBN 978-80-225-4898-4.

11. MICHALKOVA, A, et. al.: Economics of Tourism. Regional aspects. Ceské Budgjovice:
Vysoka skola evropskych a regiondlnich studii, 2023. 138 s. ISBN 978-80-7556-121-3.

12. NOVACKA, Cudmila a kol. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektérii budtcnosti. Zlin:
Radim Bacuv¢ik - VeRBuM, 2020. 370 s. ISBN 978-80-88356-05-9.

13. MURA, Ladislav — BAZO, Ladislav. Kontroling malych a strednych podnikatel'skych
subjektov v sluzbach a cestovnom ruchu. Bratislava: Vydavatel'stvo Ekoném. 2024.

14. KUBICKOVA, Viera - BENESOVA, Dana. Inovacie v cestovnom ruchu: pripadové $tadie.
1. vyd. Ceské Budgjovice: Vysoka $kola evropskych a regionalnich studii, 2023. 119 s. ISBN
978-80-7556-117-6.

15. NOVACKA, Cudmila. Su¢asnost’ cestovného ruchu v trajektorii buducnosti. Zlin : Radim
Bacuvcik - VeRBuM, 2020. 370 s. Dostupné na : https://of.euba.sk/www_write/files/veda-
vyskum/publikacie/2021-1-19-novacka-sucasnost-cr.pdf

Sylabus predmetu:

Individualne podla jednotlivych klubov, napr.

- Zadanie odbornej témy a jej rieSenie pocas semestra za podpory koordinatora hospodarskej
praxe.

- Odborné prednésky a diskusia k problematike.

- Diskusia Studentov so zastupcom top manazmentu zastupcu z praxe.

- Exkurzie a prehliadky pracovnych priestorov partnera z praxe.

- Praca na zastupitel'skych orgadnoch SR.

- Prakticky vykon v oblasti cestovného ruchu.




- Riesenie ad hoc problémov (zadanych ucitelom alebo zastupcom hospodarskej praxe).

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 46

A B C D E FX

97.83 0.0 0.0 2.17 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Paulina Krnac¢ova, PhD.

Datum schvalenia: 06.04.2022

Datum poslednej zmeny: 07.03.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Manazment medzinarodného podnikania
KMO OF/
OOB21117/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 6

Odporacany semester/trimester Studia: 1.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
20 % seminarna praca a jej prezentacia
60 % zaverecna skuska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 6 kreditov x 26 h =156 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Priprava seminarnej prace: 26 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopenie prehlbujlicej sa internacionalizacie a globalizacie podnikatel'ského prostredia a jeho
vplyvu na rozhodovanie a manazment medzinarodnych firiem,

- porozumenie zakladnych komponentov uspechu firiem v medzinarodnom prostredi v prepojeni
stratégia-business model-organizacia-manazment-inovacie-zodpovedny leadership,

- prehl'ad o metdédach vyskumu pouzivanych v danej oblasti.

Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ uplatiiovat’ ziskané vedomosti a vyuzivat’ best practices ziskanych z predmetu

na posudenie, pripadne rieSenie manazérskych problémov v medzindrodnom prostredi,

- schopnost’ posudit’ a zvolit’ vhodné manazérske nastroje pri vybere zahrani¢ného trhu, metody
vstupu nai, reakcie na jeho kultirne zvlastnosti, nastoleni vhodného prostredia pre inovacie vo
firme, vedeni l'udi v medzindrodnom prostredi a zodpovednom spravani sa voci spotrebitel'om,
zamestnancom a zivotnému prostrediu,

- vyber vhodnej vyskumnej metddy pre semindrnu pracu a jej adekvatna prezentacia.

Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- kritické a analytické myslenie pri vybere zahrani¢nych trhov, metdd vstupu na ne a manazovani
firemnych operacii a 'udskych zdrojov v medzindrodnom prostredi,




- syntetické myslenie (syntéza vedomosti, spravne pouzitie adekvatnych metod a nastrojov) vedice
ku krokom podmienujicim tspech firmy v medzindrodnom prostredi,

- kreativne myslenie a timova praca, schopnost’ vytvorit’ koncept semindrnej prace s doslednou
analyzou a interpretaciou best practices vybranej medzinarodne posobiacej firmy

- diskusia, sprdvna a vecnd argumentacia, prezentacia vysledkov vlastného vyskumu v ramci
seminarnej prace a jeho obhajoba v diskusii s vyucujiucim a s kolegami vo vlastnej Studijnej skupine.

Stru¢na osnova predmetu:

Manazment medzinarodného podnikania v 21.storo¢i a jeho Specifikd. Institucionalne a kultirne
prostredie medzindrodného podnikania, jeho hodnotenie a implikacie. Vzajomné suvislosti
stratégii, manazmentu, organizdcie, biznis modelov a inovacii pri podnikani v zahranici.
Medzinarodny manazment l'udskych zdrojov, zodpovedny leadership, diverzita a kreativita ako
dolezité faktory medzinarodného podnikania. Malé a stredné firmy v medzindrodnom podnikani,
skusenosti a lekcie z internacionalizacie slovenskych firiem.

Odporiacana literatira:

Knihy:

1. FERENCIKOVA, Sofia - ZORKOCIOVA, Otilia —- PASZTOROVA, Janka -DRIENIKOVA,
Kristina— GRACHOVA, Dagmar — HORTON, Somia — KRAJ CIK, Daniel. Manazment
medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2022. 336 s. ISBN
978-80-225-4960-8.

2. LASSERRE, Philippe. Global Strategic Management. UK: Bloomsbury Academic, 2022.
ISBN 9781350932968.

Clanky:

1. ANDERSEN et al. (FERENCIKOVA #Sona). Careers in Context: An International Study of
Career Goals#As#Mesostructure#between Societies' Career-Related Human Potential and Proactive
Career#Behaviour. In#Human Resource Management Journal. -#Chichester :#Wiley-Blackwell.
ISSN 1748-8583, 2020, vol. 30, no. 3, pp. 365-391 online.

2. DELLO RUSSO, Silvia et al. (FERENCIKOVA #Sota.)# Still Feeling
Employable#With#Growing Age? Exploring the Moderating Effects of Developmental HR
Practices and Country-Level Unemployment Rates in the Age - Employability Relationship.
In#International Journal of Human Resource Management. -#London:#Taylor & Francis. ISSN
1466-4399, 2020, vol. 31, no. 9, pp. [1-42] online.

3. SCHUH, Arnold. Investment Attractiveness of Central and Eastern Europe for Western
Multinational Firms in the Post-COVID-19 Era. COVID — 19 and International Business —
Change of Era. Edited by Marinov, M., Marinova, S. Routledge 2021, pp. 339 — 348.

Sylabus predmetu:

1. Manazment medzinarodného podnikania v obdobi digitalizécie a robotizacie.

2. Institucionalny kontext medzinarodného podnikania, podnikatel’ské prostredie a jeho
evaluacia.

. Kultara a implicitné faktory v medzinarodnom podnikani, manazérske implikacie.

. Manazment foriem vstupu na zahrani¢né trhy z pohl'adu nékladov a rizik.

. Business modely, stratégia, manazment, organizacia a ich vzajomné medzinarodné suvislosti.
. Manazment inovdcii v medzinarodnych firmach: interné komponenty, modely a stratégie.

. Manazment inovdcii v medzinarodnych firmach: externé komponenty a otvorené inovdcie.
. Riadenie l'udskych zdrojov v medzinarodnych firmach a jeho sucasti.

9. Leadership, diverzita a kreativita v medzinarodnych firmach: aktualne vyzvy a problémy.
10. Styly leadershipu a ich aplikabilita v medzindrodnom prostredi.

11. Etické, socialne, environmentalne aspekty a ich riadenie v medzinarodnych firmach.

12. Mal¢ a stredné podniky ako multinacionalne firmy: prilezitosti a bariéry.

13. Internacionalizécia slovenskych firiem: trendy, problémy a perspektivy.

003N N B W




Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 244

A B C D E FX

8.61 11.48 26.23 36.48 15.16 2.05

Vyuéujuci: prof. Ing. Sona Ferenc¢ikova, PhD., Ing. Kristina Drienikové, PhD., Ing. Daniel
Kraj¢ik, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvilil: osoba zodpovedna za realizéciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijné¢ho programu doc. Ing. Paula Puskéarova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sonia Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kastakova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Medzinarodné operacie v doprave a zasielatel'stve
KMO OF/
OOB21118/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 5

Odporacany semester/trimester Studia: 1.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

10 % aktivna i¢ast’ na seminaroch, rieSenie pripadovych studii, ich analyza, prezentacia a diskusia
15 % priebezné testy

15 % projekt (PowerPoint prezentacia) jeho prezentacia a diskusia

60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 5 kreditov x 26 h =130 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na semindre a rieSenie pripadovych studii: 13 hodin
Priprava a spracovanie prezentacie v Power Pointe: 10 hodin
Priprava na priebezné testy (kontrolna praca): 15 hodin
Priprava na zavere¢nu skusku: 40 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- 0 vychodiskovych ekonomickych teoriach a metodach, ako aj vzajomnych stavislosti, ktoré tvoria
zaklad globalnych obchodnych operacii v zasielatel'stve a logistike,

- 0 medzinarodnych prepravnych a zasielateI'skych retazcoch vo vybranych teritoriach,

- v oblasti manazmentu medzinarodnych prepravnych, zasielatel'skych a logistickych operacii, ako
aj riadenia ich rizik - export, reexport, import a reimport,

- o tvorbe ceny v globalnych zasielatel'skych retazcoch, ktora reflektuje ¢innosti pri riadeni exportu,
reexportu, importu a reimportu a vychadza z manazérskeho uhla pohladu,

- o Struktire medzinarodného zasielatel'ského trhu, subjektoch a zmluvnych vzt'ahoch
(pomenované/nepomenované zmluvy, outsourcingové a incentivne zmluvy), ktoré upravuju ich
fungovanie,

- 0 pozitivnych aj negativnych externalitich na medzindrodnych prepravnych, zasielatel'skych a
logistickych trhoch.

Studenti nadobudni v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:




- schopnost’ aktivnym spdsobom pracovat’ so znalost'ami a informéaciami v oblasti medzinarodnej
dopravy, prepravy a zasielateI'skych retazcov,

- schopnost’ tvorivym spOsobom navrhovat rieSenia v oblasti fungovania a riadenia
medzinarodnych trhov poskytovatel'ov logistickych sluzieb v zmysle trojuholnika prepravnych,
zasielatel'skych a logistickych operatorov (outsourcing/insourcing v zmysle zvySovania
konkurencieschopnosti a tvorby pridanej hodnoty),

- schopnost’ pracovat s progresivnymi technolégiami v rdmci vysoko konkuren¢ného
medzinarodného zasielatel'stva (SPL, 6PL/AI),

- schopnost’ navrhovat’ rieSenia, realizovat’ a hodnotit’ rieSenia odbornych uloh a problémov vo
sfére medzinarodnej logistiky a zdsobovacich retazcov,

- schopnost’ navrhovat’ rieSenia pri tvorbe jednoduchych business modelov v zasielatel'stve,

- tykajtice sa obchodu s inteligentnymi robotickymi produktmi (,,Smart connected products®), ktoré
tvoria zaklad inovéacii v medzinarodnej doprave, zasielatelI'stve a logistike.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ inovativne a tvorivo mysliet’, riadit’ postupy a timov pracu vo sfére medzinarodnych
prepravnych a zasielateI'skych retazcov,

- rokovat’ o podmienkach prepravy, zasielatel'stva, logistiky, skladovania a riadenia zasielatel'ského
retazca, uzatvarat’ outsourcingové logistické zmluvy, kriticky posudit’, riadit’ a vyhodnotit’ ich
plnenie a tspesnost’,

- schopnost’” komunikovat’ a prezentovat’ odborné nazory v oblasti zmluvnych vztahov, ceny
globalnych logistickych transakcii, zodpovednosti, rucenia, transakéného mechanizmu, osi dodania
a financovania, prechode vlastnictva k tovaru medzi paritami EXW a DDP podl'a INCOTERMS
2020.

Stru¢na osnova predmetu:

Teoretické vychodiska medzinarodnej dopravy, prepravy a zasielateI'stva, medzinarodné operacie v
globalnych zasielatel'skych retazcoch, medzinarodny prepravny a zasielatel'sky trh (dopyt, ponuka
a kalkuléacia exportnej ceny), pozitivne a negativne externality na medzinarodnych prepravnych,
zasielatel'skych a logistickych trhoch so zameranim sa na ekologiu, etiku, inovécie a pridant
hodnotu, business modely v zasielatel'stve a doprave.

Odporiacana literatira:

1. KHULOVA, Lucia. Manazment obchodnych operacii v doprave, zasielatel'stve a logistike:
(pripadové §tudie). Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. 75 s. ISBN 978-80-225-5066-6.
2. CHRISTOPHER, Martin. Logistics & supply chain management. 4th ed. Harlow: FT Prentice
Hall/Pearson Education, 2011. 276 s. ISBN 978-0-273-73112-2.

3. GNAP, Jozef — POLIAK, Milo§ — SOSEDOVA, Jarmila — JAGELCAK, Juraj. Zasielatel'stvo.
3. aktualizované a doplnené vydanie. Zilina: EDIS-vydavatel'ské centrum ZU, 2021. 262 s. ISBN
978-80-554-1771-4.

4. KASTAKOVA, Elena — RUZEKOVA, Viera —- KHULOVA, Lucia - PASZTOROVA, Janka.
Dovozné a vyvozné obchodné operacie. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2022. 219 s. ISBN
978-80-225-5031-4.

5. SOLER, David. Practical Guide to the Incoterms 2020 rules. Marge Books, 2021. 132 s. ISBN
9788418532856.

Sylabus predmetu:

1. Medzinarodna preprava a logistika, prepravné a zasielatel'ské ret'azce vo vybranych teritoriach
a v sucasnom vyskume: Porter, Kindleberger, Krugman, Coase, Williamson.

2. Postavenie zasielatel'skych a logistickych retazcov pri fragmentacii a participacii globalne;
vyroby v ramci obchodnych operacii - export, reexport, import a reimport, prip. dalSich
obchodnych operécii.




3. Proces outsourcingu/offshoringu v globalnych zasielateI'skych a logistickych ret'azcoch:
vzt'ahy medzi subjektmi globalneho zasielatel'ského ret’azca.

4. Inovacie a rizikd v suvislosti s ,,internetizaciou zasielatel'skych retazcoch v medzinarodnom
obchode (prostrednictvom SPL a 6PL operatorov/Al).

5. Postavenie dopravy v zasielateI'skych retazcoch: dopravné a prepravné stratégie, procesy a
¢innosti v rdmci techniky zahrani¢noobchodnych operacii.

6. Medzinarodny zasielatel'skych trh: dopyt, ponuka, zmluva, cena v medzinarodnych
obchodnych operaciach v doprave a zasielatel'stve.

7. Jadrové kompetencie zasielatel'ov v procese medzinarodnych obchodnych operécii —
materidlovy, informacny a finan¢ny tok.

8. Medzinarodné zmluvné zasielatel'stvo a logistika v globalnom obchode: 3PL, 4PL, trojuholnik
prepravnych, zasielateI'skych a logistickych poskytovatelov.

9. Zasielatel'stvo v exporte a jeho vplyv na kalkulaciu exportnej ceny — dynamika transakénych
nakladov a ich vplyv na konkurencieschopnost’ podnikatel'skych subjektov.

10. Ekologické aspekty sti¢asnej medzinarodnej dopravy a globalnych zasielatel'skych ret'azcov,
ich vyznam a Specifika.

11. Fenomény znalosti, informacii a etiky ako aspekty aktivit medzindrodného podnikania v
doprave a zasielatel'stve.

12. Struktira a pridand hodnota v zasielateI'skych retazcoch a prinos dopravy a zasielatel'stva vo
vzt'ahu k medzinarodnému obchodu tovarov s pridanou hodnotou (TiVA-OECD).

13. Business modely v medzinarodnom zasielatel'stve a externality vyplyvajuce z transakéného
mechanizmu: kriticka analyza najvyznamnejSich business modelov pouzivanych v zasielatel'skej
praxi, nové vyzvy a trendy.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych studentov: 242

A B C D E FX

11.57 11.98 28.1 343 11.98 2.07

Vyuéujuci: Ing. Lucia Khulova, PhD., Ing. Dagmar Grachova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nézov predmetu: Medzinarodny platobny styk
KMO OF/
OOB21119/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 5

Odporacany semester/trimester Studia: 1.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
10 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
30 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 5 kreditov x 26 h =130 h.
Samostatné zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Spracovanie semestralnej prace: 22 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 43 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- zdkladné poznatky o si¢asnom systéme medzinarodného platobného styku, platieb v SEPA oblasti
v mene EUR ako aj realizacii platieb v cudzich menéach,

- vedomosti o nastrojoch dokumentdrneho platobného styku, pouzivania zmeniek a Sekov
v medzinarodnom obchode, vratane poznania prislusnych pravnych tprav a medzinarodnych
pravidiel pre ich pouZzivanie,

- poznatky o funkcidch, nalezitostiach a pouzivani platobnych a neplatobnych bankovych zaruk v
kontraktoch s medzinarodnym prvkom a rizikach spojenych s ich vystavovanim a uplatiiovanim
narokov beneficientov z nich vyplyvajucich.

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ kvalifikovane posudit vyhodnost’ konkrétnej platobnej podmienky a navrhnat
konkrétne rieSenie,

- schopnost’ identifikovat’ podstupované uverové a platobné rizika pri obchodovani so zahraniénymi
partnermi a eliminovat’ ich prostrednictvom bankovych a poistovacich nastrojov (najma bankovych
zaruk) ako aj navrhnuat’ a obhdjit’ relevantné zabezpeCovacie nastroje,

- schopnost’ komunikovat’ klI'i¢ové otazky a argumenty v pisomnej i ustnej podobe na profesionalnej
urovni,




- schopnost’ preukazat’ kreativitu a individudlnu zvedavost pri aplikécii a syntéze poznatkov ako 1
rieSeni problémov v novych a réznorodych situaciach,

- pracovat’ efektivne ako jednotlivec a v time.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ samostatnej koncepcie platobnych podmienok v kontraktoch v tuzemskom a
medzindrodnom obchode v sulade s dodrziavanim zésad obozretného podnikania s cielom
eliminacie podstupovanych rizik,

- schopnost’ samostatne komunikovat’ s tuzemskymi a zahranicnymi finanénymi institiciami v
suvislosti s realizaciou platobnych alebo inych finanénych operacii vo vztahu ku firemnému
prostrediu,

- schopnost’ samostatne a zodpovedne rozhodovat’ v obchodnych ¢innostiach a niest’ dosledky za
svoju ¢innost’, ktoré sa tykaju finan¢nych konzekvencii kontraktov v dodévatel'sko- odberatel'skych
vzt'ahoch a vzt'ahoch s bankami, poistoviiami a inymi finanénymi instituciami,

- na zéklade poznatkov o moznostiach navrhovat efektivne rieSenia pre potreby vznikajlce
v medzinarodnom obchode vo faze pripravy, realizacie ako aj vymahania s tym suvisiacich
pohl'adévok, alebo uhrad zavizkov.

Stru¢na osnova predmetu:

Vyuzitie platobnych systémov v medzindrodnom platobnom styku. Legislativa v oblasti
medzinarodného platobného styku. SEPA nastroje pri realizcii platobného styku v mene euro.
Vyber platobnych a zabezpecovacich nastrojov v medzinarodnom obchode. Nedokumentarne
platby v medzindrodnom obchode. Zmenky a ich pouZitie v medzinarodnom obchode. Seky v
medzinarodnom obchode. Dokumentarne inkasa v medzinarodnych kontraktoch. Dokumentarne
akreditivy v tuzemskych a medzinarodnych kontraktoch. Platobné bankové zaruky v kontraktoch
s medzinarodnym prvkom. Neplatobné bankové zaruky kontraktoch s medzinarodnym prvkom.
Nastroje na eliminaciu podvodov pri vyuzivani medzindrodného platobného styku. Ochrana
spotrebitel’a v oblasti medzinarodného platobného styku a financnych sluzieb.

Odporiacana literatira:

1. RUZEKOVA, Viera — PAVELKA, Iubos. Manual exportéra: zékladna priru¢ka obchodovania
so zahrani¢im. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. 121 s. ISBN 978-80-225-5049-9.

2. BENSON, C. Global Payments: And the Fintech Innovations Changing the Industry
Paperback. San Mateo, California: Glenbrook Publishing, 2020. 92 s. ISBN 9780982789766.

3. PAVELKA, ubo$ - RUZEKOVA, Viera - ZUBAI’OVA, Lubica. Institucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU.1. vydanie. Praha:
Leges, 2021. 196 s. ISBN 978-80-7502-503-6.

4. SANG, MAN KING. Payment Methods and Finance for International Trade 1st ed., Berlin:
Springer Publisher Edition, 2021. 239 s. ISBN 9789811570391.

Sylabus predmetu:

1. Vyuzitie platobnych systémov v medzinarodnom platobnom styku (MPS): vyznam
korespondencného bankovnictva v oblasti MPS.

2. Legislativa v oblasti medzinarodného platobného styku: Prava a povinnosti ucastnikov
obchodov s medzinarodnym prvkom vyplyvajicich zo slovenskych a medzinarodnych pravnych
predpisov a Jednotnych zvykov a pravidiel Medzinarodnej obchodnej komory Pariz.

3. SEPA nastroje pri realizacii platobného styku v mene euro: realizacia uhrad a inych platobnych
nastrojov v podmienkach v SEPA oblasti.

4. Vyber platobnych a zabezpecovacich nastrojov v medzinarodnom obchode: Stratégia vol'by
optimalnych nastrojov z pohl'adu exportéra a importéra a ich vplyv na pohl'adavky a zaviazky v
kontraktoch s medzinarodnym prvkom.




5. Nedokumentérne platby v medzinarodnom obchode: Realizacia uhrad v cudzej mene z
pohl'adu firiem a zG¢astnenych bank, vratane nastrojov digitalizacie financnych sluzieb v oblasti
firemného bankovnictva.

6. Zmenky a ich pouzitie v medzinarodnom obchode: Vystavovanie a pouzivanie zmeniek v
medzinarodnom a tuzemskom obchode a elimindcia rizik s nimi spojenych a zabezpecovacich
zmeniek v obchodnych a tverovych vzt'ahoch.

7. Seky v medzinarodnom obchode a ich poZitie v oblasti firemného bankovnictva.

8. Dokumentarne inkasa v medzinarodnych kontraktoch: Realizacia medzinarodnych kontraktov
s vyuzitim dokumentarnych inkas a eliminécia s nimi suvisiacich rizik.

9. Dokumentarne akreditivy v tuzemskych a medzinarodnych kontraktoch: blockchain akreditivy
z pohl'adu firemnych klientov a ich bank.

10. Platobné bankové zaruky v kontraktoch s medzinarodnym prvkom: Vyuzitie abstraktnych

a Specialnych platobnych zaruk v medzinarodnom a tuzemskych obchodnych a uverovych
operaciach, zvlastne druhy bankovych zaruk ako forma institucionalnej podpory malého a
stredného podnikania.

11. Neplatobné bankové zaruky v kontraktoch s medzinarodnym prvkom: Bankové zaruky za
neplatobné zavizky vyplyvajice z medzinarodnych kontraktov a zvlastne druhy bankovych
zaruk.

12. Nastroje na eliminaciu podvodov pri vyuzivani medzinarodného platobného styku: Sposoby
elimindcie rizik a podvodov spojenych s predkladanim faloSnych bankovych nastrojov a
preverovanie bonity bankovych subjektov.

13. Ochrana spotrebitel’a v oblasti medzinarodného platobného styku a financnych sluzieb:
Riesenie sporov v obchodnom styku firiem s bankami a finan¢nymi spotrebitel'om.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky jazyk, anglicky jazyk

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 241

A B C D E FX

19.92 25.73 22.82 14.52 16.6 0.41

Vyuéujuci: doc. Ing. Cubos Pavelka, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Ekonomika a obchodné politika rozvojovych krajin
KMO OF/
OOB21120/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 1.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

10 % priebeznd pisomna praca

10 % pripadové Studie, vratane diskusie

20 % semestralna praca, vratane prezentacie a diskusie;
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatné zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti:
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 26 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 26 hodin
Priprava na zavere¢nu skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- identifikovat’ a analyzovat’ problémy rozvoja a obchodu s rozvojovymi krajinami s prihliadnutim
na ich makroekonomicku politiku, osobitne obchodnu politiku,

- analyzovat’ vyznam formalizovanej a neformalizovanej ekonomickej integracie pre rozvojové
krajiny a jej dosledkov pre medzinarodny obchod,

- identifikovat’ Specifikd obchodnej politiky rozvojovych krajin a uplathovanych néstrojov
obchodno-politickej spoluprace.

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- navrhovat’ a hodnotit makroekonomické rieSenia pre rozvoj rozvojovych krajin s osobitnym
prihliadnutim na rozvoj ich medzinarodného obchodu a podnikania,

- stanovovat’ praktické predpoklady rozvoja rozvojovych krajin s osobitnym prihliadnutim na
rozvoj ich medzinarodného obchodu a podnikania,

- inovativnym spdsobom formulovat’ odporucania pre obchodnu politiku a iné makroekonomické
politiky rozvojovych krajin s prihliadnutim na ich historické predpoklady a sucasné vyzvy
globalizovanej ekonomiky.




Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- samostatnost’ pri priprave analytickych materidlov tykajucich sa navrhov rieSenia pre rozvoj
rozvojovych krajin,

- prezentacia vlastnych rieSeni v odbornych komunitach v oblasti ekonomiky a obchodnej politiky
rozvojovych krajin,

- vedenie odbornych diskusii v danej oblasti.

Stru¢na osnova predmetu:

Teoretické vychodiskd a charakteristiky rozvojovych krajin (RK), pri¢iny zaostavania RK a
moznosti rieSenia rozvoja prostrednictvom rozli¢nych nastrojov (obchodnej politiky, rozvojovej
pomoci, ekonomickej integracie), postavenie RK vo svetovom obchode, geografické Specifika
rozvoja RK (Latinskd Amerika, Azia, Afrika), medzinarodné organizacie ako nastroj rozvoja
zahrani¢no-obchodnej politiky RK, migra¢né a klimatické tlaky na sucasny rozvoj RK.

Odporiacana literatira:

1. ZUBATOVA, Lubica — DRIENIKOVA, Kristina - PUSKAROVA, Paula. Ekonomika a
obchodna politika rozvojovych krajin. Praha: Leges, 2022. 188 s. ISBN 978-80-7502-605-7.

2. ZUBALOVA, I'ubica — DRIENIKOVA, Kristina. Ekonomika a obchodna politika
rozvojovych krajin, postavenie v medzinarodnom obchode, dlhova kriza a vplyv migracie.
Ceské Budgjovice: Vysoka skola evropskych a regionalnich studii, 2022. 118 s. ISBN
978-80-7556-122-0.

3. ACEMOGLU, Daron — JOHNSON, Simon. Power and Progress: Our Thousand-Year
Struggle Over Technology and Prosperity. London: John Murray Press, 2023. 560 s. ISBN
9781399804462.

4. BALAND, Jean-Marie - BOURGUIGNON, Francois — PLATTEAU, Jean-Philippe —
VERDIER, Thierry. The Handbook of Economic Development and Institutions. Princeton
University Press, 2020. 768 s. ISBN 978-0691191218.

5. SZABO, Jakub — PUSKAROVA, Paula — CERNOTA, Mikulas. Governance of Social Tipping
Points: Resilience of the European Union’s Periphery vis-a-vis Migration, Climate Change and
War. Springer Cham, 2023. 156 s. ISBN 978-3-031-47412-5.

Sylabus predmetu:

1. Teoretické vychodiskd a charakteristiky rozvojovych krajin (RK).

2. Zdroje ekonomického rozvoja RK, pri¢iny zaostavania.

3. Pasce chudoby. MozZnosti rieSenia rozvoja v ramci obchodnej politiky. Podpora obchodu - Fair
trade.

4. Rozvojovéa pomoc — vyvoj, kritické ndhl'ady, prinosy. Aid for Trade.

5. Specifikia medzinarodnej ekonomickej integracie v RK, rozne pristupy v ramci obchodne;j
politiky

6. Krajiny AKT (Afrika, Karibik, Tichomorie) — vyvoj, obchodné vzt'ahy.

7. Postavenie RK vo svetovom obchode. Teritoridlna a komoditné Struktira obchodu.

8. Novoindustrializované krajiny 1. viny, 2. viny; vyvoj v ramci pristupu v obchodnej politike

9. Najmenej rozvinuté krajiny a ich postavenie v medzinarodnom obchode. Vyvoj v rdmci
zamerania obchodnej politiky, preferencné obchodné systémy.

10. Zadlzenost’ RK — vyvoj, medzinarodné iniciativy a sti€asny stav, vplyv na
zahrani¢noobchodné opatrenia rozvojovych krajin

11. Surovinové dohody pre podporu obchodu, OPEC.

12. Rozvojové krajiny a migracia, migracia v kontexte zahrani¢noobchodnej politiky.

13. Dopad klimatickych zmien na rozvojové krajiny, prilezitosti rozvoja zahrani¢ného obchodu s
rozvojovymi krajinami pod vplyvom klimatickych zmien.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:




slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 247

A B C D E FX

12.55 27.94 18.22 26.72 8.91 5.67

Vyuéujuci: Ing. Cubica Zubal'ova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nézov predmetu: Zahrani¢noobchodna politika Europskej unie

KMO OF/
OO0OB21121/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 1.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

20 % vypracovanie a prezentacia semestralnej prace vratane diskusie k nej,
20 % vysledok semestralnej zapoctovej pisomky,

60 % vysledok zaverecnej pisomnej skusky.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatné zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti:
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 26 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 26 hodin
Priprava na skasku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- hlboké vedomosti v oblasti vyvoja a aktualneho stavu zahrani¢noobchodnej politiky EU,

- porozumenie suvislostiam medzi spolo&nou obchodnou politikou a inymi politikami EU, ktoré ju
ovplyviiuju, najmi spoloénou polnohospodarskou politikou a rozvojovou politikou EU,

- porozumenie vyzvam, ktoré pontka meniace sa globalne hospodarske prostredie v oblasti
Vopkaj $ich obchodnych a hospodarskych vztahov EU a ich vplyvu na zahrani¢noobchodnt politiku

EU.

Studenti nadobudnu v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:
- schopnost’ aktivnym spdsobom ziskavat’ nové znalosti a informacie o zahrani¢cnoobchodnych

vztahoch EU, ako aj schopnost tieto informacie analyzovat’ a vyuzivat,

- schopnost’ tvorivym spoésobom navrhovat’ rieSenia a hodnotit’ rieSenia odbornych uloh a

problémov v zahrani¢noobchodnych vztahoch EU,

- schopnost’ formulovat’ odporaéania pre rozvoj zahrani¢noobchodnych vzt'ahov EU
Studenti nadobudnu v pripade tispesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ pracovat’ v timoch ako aj koordinovat’ pracu v timoch,




- schopnost’ samostatne rozhodovat v meniacom sa medzindrodnom prostredi reflektujic
spolocensku zodpovednost’

- schopnost’ inovativne a tvorivo mysliet,

- schopnost’ kriticky zhodnotit’ ziskané poznatky,

- schopnost’ komunikovat’ o odbornych nazoroch a prezentovat vysledky vlastného stidia a prace.

Stru¢na osnova predmetu:

Historické vychodiska zahrani¢noobchodnej politiky EU, spoloéna obchodna politika, spoloéna
pol'nohospodarska politika, zahraniénoobchodna politika EU voéi tretim krajinam a regionom
(EZVO, Spojené kralovstvo, eurazijsky region - Ruska federacia, Vychodné partnerstvo a Stredna
Azia, krajiny vychodnej a juhovychodnej Azie, USA, Kanada, balkanske krajiny, africké krajiny,
Latinskd Amerika).

Odporiacana literatira:

1. KITTOVA, Zuzana. The European Union as a Major Trading Player in the Global Economy.
Handbook of Research on Social and Economic Development in the European Union. Herschley,
USA: IGI Global, 2020. 45-68 s. ISBN 978-17-998-1188-6. ISSN 2327-5677.

2. EUROPSKA KOMISIA. Preskumanie obchodnej politiky - otvorena, udrzatel'na a asertivna
obchodna politika. Luxemburg: Urad pre vydavanie publikacii Europskej tnie, 2021. 39 s. ISBN
978-92-76-28795-7.

3. KASTAKOVA, Elena - DRIENIKOVA, Kristina - ZUBALZOVA, Lubica. Impact of the
Geopolitical Changes on the EU Foreign Trade Relations with Selected Territories: Implications
for the Slovak Economy. Saint Petersburg: Saint Petersburg University Press, 2019. 246 s. ISBN
978-5-288-05988-9.

4. KITTOVA, Zuzana - KRIVOSUDSKA, Simona. Slovakia-UK Trade and Investment Relations
at the Time of Brexit: Scientific Monograph. Ceské Budgjovice: Vysoka $kola evropskych a
regiondlnich studii, 2022. 128 s. ISBN 978-80-7556-119-0.

5. WEISS, Wolfgang — FURCULITA, Cornelia. Global Politics and EU Trade Policy. Facing the
Challenges to a Multilateral Approach. Cham: Springer, 2020. 284 s. ISBN 978-3-030-34587-7.

Sylabus predmetu:

1. Historické vychodiska zahraniénoobchodnej politiky EU.

2. Spoloéné obchodna politika EU — ciele, néstroje, institicie.

3. Zahrani¢noobchodna politika EU vo¢i Spojenému kralovstvu.

4. Zahrani¢noobchodna politika EU v regione SNS — Rusko, Vychodné partnerstvo, Stredna
Azia.

5. Zahrani¢noobchodna politika EU v regione vychodnej a juhovychodnej Azie.

6. Transatlantické partnerstvo EU — USA a EU — Kanada.

7. Spolo&na pol'nohospodarska politika EU a jej vzt'ah so spoloénou obchodnou politikou EU.
8. Vztahy EU a balkanskych krajin, kandidatske krajiny EU.

9. Juzna vetva susedskej politiky EU.

10. Tradi¢na spolupraca EU s africkymi krajinami.

11. Perspektivy spoluprace EU s krajinami Latinskej Ameriky.

12. Antidumping v zahrani¢noobchodnej politike EU.

13. Nové moderné nastroje zahrani¢noobchodnej politiky EU.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 243




A B C D E FX

3.29 13.17 25.1 32.92 18.93 6.58

Vyuéujuci: Ing. Kristina Drienikova, PhD., Ing. Cubica Zubal'ova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Finan¢né transakcie a financovanie medzinarodného
KMO OF/ obchodu
OO0OB21122/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 4 Za obdobie Stadia: 26 / 52
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % zapoctova pisomka

20 % seminarna praca

60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 52 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Priprava na priebezné hodnotenie: 26 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- zakladné poznatky o sicasnom a historickom systéme menovych kurzov,

- o Struktire, polozkach a vyzname platobnej a obchodnej bilancie krajiny,

- o principoch fungovania finan¢nych trhov a vyuziti Specifickych finanénych operécii na nich,

- 0 moznostiach vyuzitia finan¢nych derivétov,

- 0 moznostiach financovania exportu (kratkodobom, strednodobom a dlhodobom),

- 0 moznostiach tverového poistenia, medzinarodného leasingu a Struktirovaného financovania
investi¢nych celkov a infrastruktirnych projektov vo vzt'ahu k zahraniciu,

- o moznostiach inStituciondlnej podpory exportu a zahrani¢nych investicii tuzemskych
pravnickych 0sdb v podmienkach EU/SR.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najméa nasledovné zruénosti:

- vyuzivat’ zakladné verejne dostupné Statistiky o medzinarodnom obchode,

- uskutocnovat’ analyzy a prepocty suvisiace s finanénymi operdciami, vratane forfaitingu a s
nim suvisiacich kalkulacii a vypoctu trhovej ceny urocitelnych cennych papierov (¢ista sucasna
hodnota) ako i rozhodnutiami stivisiacimi s kapitdlovou Struktirou a ziskavanim cudzich zdrojov.
Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:




- identifikovat’, posudit’ a korektne interpretovat’ zakladné agregatne makroekonomické veliciny
viaZzuce sa na medzinarodny obchod (menové kurzy, platobna bilancia),

- identifikovat’ vhodné néstroje z finanénych trhov stvisiace s realizaciou medzinadrodného obchodu
a navrhnut’ vhodnu stratégiu na ich vyuZzitie,

- na zéklade poznatkov o moznostiach kratkodobého, strednodobého a S§truktirovaného
financovania, ale i medzinarodného leasingu a uverového poistenia navrhovat’ efektivne rieSenia
pre potreby vznikajice v medzinarodnom obchode.

Stru¢na osnova predmetu:

Mena a menovy kurz. Platobna a obchodna bilancia krajiny. Finan¢né trhy a operacie na finan¢nych
trhoch. Finan¢né derivaty. Opcie a hedgingové/zabezpeCovacie operacie.

Kratkodobé nastroje financovania exportu. Exportny forfaiting a kalkulacie v oblasti exportného
financovania. Uverové poistenie a poistenie zahrani¢nych investicii tuzemskych pravnickych osob.
Strednodobé a dlhodobé néstroje financovania exportu. Medzindrodny leasing. Struktirované
financovanie dlhodobych projektov v zahrani¢i. Zlyhané obchodné financovanie. Medzinarodna
uprava priamych dani.

Odporiacana literatira:

1. PAVELKA, I'ubomir, RUZEKOVA, Viera, ZUBAI’OVA, Lubica. Inititucionalna podpora
financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU. Praha: Leges, 2021.
196 s. ISBN 978-80-7502-503-6

2. BODIE, Zvi - KANE, Alex - MARCUS, Alan. Investments. 13th edition. New York :
McGraw-Hill, 2024. ISBN 978-1-266-83638-1.

3. CHOVANCOVA, Bozena - MALACKA, Viera - ARENDAS, Peter - KOTLEBOVA,
Jana. Investovanie na financnych trhoch. 1. vydanie. Bratislava : Sprint 2, 2021. ISBN
978-80-89710-53-1.

4. MADURA, Jeff. International Financial Management. 14th Edition. Boston: CENGAGE,
2021. ISBN 978-0-357-13054-4.

Sylabus predmetu:

1. Mena a menovy kurz: definicia meny a menového kurzu, devizovy trh a menovy kurz, faktory,
ktoré ovplyviiuji vysku menového kurzu, metédy stanovenia menového kurzu, rezimy menovych
kurzov, ERM II.

2. Platobna a obchodna bilancia krajiny: Vymedzenie platobnej bilancie, Struktura platobne;j
bilancie, bezné druhy a ucty platobnej bilancie, saldo platobnej bilancie a jeho interpretacia,
vyrovnavaci proces platobnej bilancie, platobna bilancia a menovy kurz.

3. Finan¢né trhy a operacie na finan¢nych trhoch: Definicia finan¢ného trhu, druhy finan¢nych
trhov, néstroje finan¢nych trhov, aspekty obchodovania na finan¢nych trhoch, dlhodobé trendy na
finan¢nych trhoch, burzové obchodovanie.

4. Finanén¢ derivaty: Definicia a dovody vzniku finanénych derivatov, zdkladné druhy
finan¢nych derivatov, menové derivaty, irokové derivaty, akciové derivaty, iverové derivaty.

5. Opcie a hedgingové/zabezpecovacie operacie.

6. Kratkodobé nastroje financovania exportu (exportné predfinancovanie, odkupovanie
pohl'adavok formou faktoringu, forfaitingu, eskontu zmeniek).

7. Exportny forfaiting a kalkulacie v oblasti exportného financovania.

8. Uverové poistenie (poistenie pohladévok, poistenie zahraniénych investicii tuzemskych
pravnickych osob, poistenie politickych rizik v medzinarodnom obchode, poistné néstroje
EXIMBANKY SR).

9. Strednodobé nastroje financovania exportu a zahrani¢nych investicii tuzemskych pravnickych
0s0b prostrednictvom EXIMBANKY SR a komerénych bank v SR.

10. Medzinarodny leasing pri exporte technologii, investi¢nych celkov a spdsoby jeho
zabezpecenia z pohl'adu exportérov a prenajimatel’ov.




11. Struktirované financovanie dlhodobych projektov v zahraniéi (syndikované a konzorcionalne
uvery). Zlyhané obchodné financovanie a restrukturalizacia nestandardnych obchodnych
pohl'adavok a zlyhanych investicnych projektov

12. Zabezpecenie uverovych obchodov, bankovych zaruk a uverovych ramcov angazovanosti

z pohl'adu firemnych klientov bank. Aktudlne trendy a koncepcia kolaterdl manazmentu pri
uverovych, obchodnych a inych zmluvach s medzinarodnym prvkom.

13. Medzinarodna tiprava priamych dani, modelova zmluva OECD o zamedzeni dvojitého
zdanenia, usmernenim OECD pre oblast’ transferového ocenovania.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 248

A B C D E FX
6.05 11.69 29.03 33.47 15.73 4.03

Vyuéujuci: doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., doc. Ing. Cubo$ Pavelka, PhD., Ing. Matu§ Zatko, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Medzinarodné obchodné operacie
KMO OF/
OO0OB21123/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % priebezna pisomna kontrolna praca
20 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 23 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 24 hodin
Priprava na skuasku: 70 hodin

Vysledky vzdelavania:
Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:
- schopnost’ porozumiet’ problematike medzinarodnych obchodnych operacii,
- prehl’ad, kategorizaciu a regulaciu medzinarodnych obchodnych operacii,
- zmluvne zabezpecit' rozne formy a Specifikdcia medzinarodnych obchodnych operacii.
Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:
- navrhovat’ a hodnotit’ rieSenia vzniknutych problémov z oblasti medzinadrodnych obchodnych
operacii,
- formulovat’ odporucania pre rozvoj jednotlivych druhov obchodnych operéacit,
- realizovat’ medzinarodné obchodné operdcie a hodnotit’ prijaté rieSenia z viacerych oblasti
medzinarodného obchodu,
- vytvarat samostatné¢ projekty realizdcie a hodnotiace postupy k cinnostiam z oblasti
medzinarodnych obchodnych operacii.
Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:
- samostatnost’ a predvidavost’ réznorodych situdcii v oblasti medzindrodnych obchodnych
operaciach,




- iniciativnost’ a zodpovednost’ za riadenie pracovného timu pri realizacii obchodnej operacii v
medzinarodnom prostredi,
- odborne prezentovat’ vysledky ziskané z praxe pred odbornou verejnostou.

Stru¢na osnova predmetu:

Principy obchodovania v SR po vstupe do EU, regulovanie medzinarodnych obchodnych operécii,
klasifikacie medzinarodnych obchodnych operacii, bartrové a kompenzacné obchody, zvlastne
druhy obchodnych operécii, medzinarodné aukcie, burzy, tendre a elektronické obchodovanie,
sprostredkovatel'ské vztahy v medzinarodnych obchodnych operaciach, platobna a dodacia
podmienka, ostatné podmienky dodavky, sprievodné dokumenty v medzindrodnom obchode a
jednotlivé fazy vyvoznej a dovoznej obchodnej operacie.

Odporiacana literatira:

1. KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava :
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

2. KASTAKOVA, Elena —- BARINKOVA, Natalia. Potencial Strednej Azie v zahrani¢nom
obchode Slovenskej republiky. Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM, 2021. 124 s. ISBN
978-80-225-4882-3.

3. KASTAKOVA, Elena - LUPTAKOVA, Anabela. Position of the Russian Federation in

the Foreign Trade of the Visegrad Group Region. Praha : GUPRESS, 2020. 137 s. ISBN
978-80-904926-6-0.

4. RUZEKOVA, Viera — PAVELKA, Iubos. Manual exportéra : zakladna priru¢ka obchodovania
so zahrani¢im. Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. 121 s. ISBN 978-80-225-5049-9.
5. SEYOUM, Belay. Export—Import Theory, Practices, and Procedures (4th ed.). Publisher :
Taylor and Francis, 2021. 670 s. ISBN 978-10-030-2050-9.

6. SZATMARI, Zsolt. Global Trade and Customs. A Practical Comparison of Major
Jurisdictions. Amsterdam: IBFD, 2020. 716 s. ISBN 978-90-8722-626-8.

Sylabus predmetu:

1. Principy obchodovania v SR po vstupe do EU. Zmeny obchodovania v SR od vstupu do EU,
vyvoj zahrani¢ného obchodu SR, podpora exportu, teritoridlne stratégie slovenského exportu.
2. Regulovanie medzinarodnych obchodnych operacii. Tarifné a netarifné regulovanie. Colny
kodex EU, TARIC, Vieobecny systém preferencii EU.

3. Klasifikacie medzinarodnych obchodnych operacii. Delenie jednotlivych druhov obchodnych
operacii.

4. Zakladené druhy obchodnych operacii. Reexportné, bartrové a kompenzacné obchody a ich
vyuzitie v medzinarodnom obchode.

5. Zvlastne druhy obchodnych operacii. Paralelné obchody, spatna ktipa, ofsety, spracovatel’'ské
operacie. Ich vyuzitie a sicasné tendencie vyvoja.

6. Medzinarodné aukcie, burzy, tendre a elektronické obchodovanie. Sucasne tendencie vyvoja.
7. Sprostredkovatel'ské vzt'ahy v medzinarodnych obchodnych operacidch. Priame a nepriame
obchodné metddy. Formy vstupu na zahrani¢né trhy.

8. Platobna podmienka v medzinarodnom obchode. Dokumentarne a nedokumentérne platby.
Dalsie moznosti financovania.

9. Dodacia podmienka v medzinarodnom obchode. Dodacia parita podl'a INCOTERMS 2020.
Dodacia lehota. Poistenie a balenie a oznacovanie tovaru.

10. Ostatné podmienky dodavky v medzinarodnom obchode. Reklaméacia tovaru, penalizécia,
mnozstvova tolerancia, moznosti odstipenia od zmluvy a thrady vzniknutej Skody, vyssia moc,
rieSenie pripadného sporu a iné.

11. Sprievodné dokumenty pri realizacii medzinarodnych obchodnych operécii. Delenie a
charakteristika sprievodnych dokumentov a ich vyznam pri realizacii obchodnej operécii.




12. Jednotlivé fazy vyvoznej obchodnej operacie: priprava, kontraktécia, realizacia a ukoncenie
vyvoznej obchodnej operacie.
13. Jednotlivé fazy dovozna obchodnej operacie: priprava, kontraktécia, realizacia a ukoncenie
dovoznej obchodnej operacie.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 240

A B C D E FX

29.58 25.42 24.58 16.25 4.17 0.0

Vyuéujuci: doc. Mgr. Elena Kast'akova, PhD., doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Riadenie rizik v medzinarodnom obchode
KMO OF/
OOB21124/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 5

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

20 % semestralna praca, jej prezentécia a diskusia
20 % priebezné pisomné overovanie vedomosti
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 5 kreditov x 26 h =130 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 17 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 20 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 17 hodin
Priprava na skusku: 24 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- Studenti sa obozndmia s problematikou riadenia rizik v medzindrodnom obchode, vratane analyzy,
monitorovania, hodnotenia a mitigécie rizika; teoreticky sa zoznamia so stratégiami zaobchadzania
s rizikom a s klasifikaciou rizika,

- problematiku riadenia rizik v medzindrodnom obchode budi analyzovat na pozadi novej
institucionalnej ekonomickej teérie a predovsetkym na pozadi tedrie transakénych nakladov, ktora
vychadza z novej institucionalnej ekonomickej teorie,

- Studenti budi ovladat’ moznosti implementacie riadenia rizik ako tzv. governance structures alebo
nastroje zaistenia Specifickych transakcii v praxi podla novej institucionalnej ekonomickej teorie
vychadzajuc z hospodarskej reality (nedokonald informovanost’, oportunizmus a Specifické aktiva),
- medzinarodné prostredie podniku je zdrojom rizikovosti, predovsetkym v rozdeleni na teoretické,
trhové, komeréné a operacné, prip. Specifické rizika; Studenti ziskaji teoretické vedomosti o ¢leneni
rizik v medzinarodnom obchode.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:




- vychadzajuc z rizikovosti prameniacej z medzinarodného prostredia Studenti ziskaji zruc¢nosti
v uvedomeni si jednotlivych druhov rizik, zru¢nost’ v oblasti analyzy, monitoringu, hodnotenia a
mitigacie rizik,

- Studenti si osvoja potrebu obozretného podnikania a obchodovania vo vztahu k obchodnym
partnerom,

- Studenti budu vediet’ uskutocnit’ kvantitativnu analyzu, predovsetkym prierezovych udajov ako
uzito¢ny nastroj znizenia nedokonalej informovanosti,

- Studenti si osvoja potrebu implementacie principov corporate governance, alebo dobrej spravy
spolocnosti, ktora je sice z vac¢sej Casti na dobrovol'nej baze vo forme principov, vo forme povinnosti
vychadzajucej pre urcity typ obchodnych spolo¢nosti zo Zakona o uctovnictve; principy corporate
governance su vo firmach sti¢astou etického a marketingového programu, vratane riadenia rizik.
Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- v sulade s profilom absolventa schopnost’ samostatne a zodpovedne rozhodovat’ v meniacom sa
medzinarodnom prostredi,

- obozretnost’ pri podnikani,

- vnimanie, predvidanie a redukovanie rizikovosti,

- zakladné analytické kompetencie,

- transparentnost’ pri podnikani,

- udrzatel'nost’ podnikania,

- zvladnutie krizovych situécii v medzinarodnom obchode a podnikani.

Stru¢na osnova predmetu:

Aplikacia teoretickych vychodisk novej institucionalnej ekonomickej tedrie a tedrie transakénych
nakladov. Analyza, monitoring a hodnotenie rizika v sulade s normou ISO 31 000 — Manazérstvo
rizika. Zaklady kvantitativnej analyzy, ako uzito¢ného néstroja zniZenia informacnej asymetrie
a nedokonalej informovanosti v stlade s novou institucionalnou ekonomickou teériou. Poznanie
jednotlivych druhov rizik vyskytujicich sa v medzinarodnom obchode, vratane ich mitigacie
(teritorialne, trhové, komer¢né, operacné rizikd). Krizovy manazment vo firme. Corporate
governance alebo dobrd sprava spolocnosti. Riadenie rizik ako preventivny ndstroj vzniku
hospodarskych kriz.

Odporiacana literatira:

1. STEINHAUSER, Dusan — PAVELKA, LCubos. Riadenie rizik v medzinarodnom obchode.
Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2021. 139 s. ISBN 978-80-225-4804-5.

2. DINIS, Ana Arromba — DAVID, Fatima — PEREIRA, Liliana — DIAS, Sara Luis. Taking

on Climate Change Through Green Taxation [online]. IGI Global, s. 318-334. Advances in
Public Policy and Administration. 2023. DOI: 10.4018/978-1-6684-8592-7.ch014. ISBN
9781668485927. Dostupné na internete: https://services.igi-global.com/resolvedoi/resolve.aspx?
doi=10.401

3. GARRIDO RAMOS, Delfina Gabriela —~ALMEIDA, Luis. Risk Management: An Overview
[online]. Nova Science Publishers, 2021. DOI: 10.52305/HNYO7041. ISBN 9781685071776.

4. STEINHAUSER, Dusan. Vplyv pandémie ochorenia Covid-19 na medzinarodny obchod,
podnikanie a operacné riziko vo firmach: monografia. [CD-ROM]. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021, 89 s. ISBN 978-80-225-4808-3.

5. VESELOVSKA, Lenka — JANICKOVA, Jana. Vybrané metody, techniky a pripadové $tudie z
manazmentu. Banska Bystrica: BELIANUM, 2022, 113 s. ISBN 978-80-557-1955-9.

Sylabus predmetu:

1. Uvodna prednaska, poziadavky predmetu, historia rizika a teoretické vychodiska.

2. Nova inStituciondlna ekonomicka teoria a teoria transakénych nékladov v aplikacii na riadenie
rizik v medzindrodnom obchode.

3. Podstata a ¢lenenie rizik.




4. Rizikova matica (ISO 31 000), analyza, kvantifikdcia, monitoring a mitigacia rizika.

5. Zdroje a zber informacii, databazy narodnych a nadnarodnych organizacii ako Statisticky tirad
Slovenskej republiky, EUROSTAT, databaza skupiny Svetovej banky, UNCTADStat, databaza
OECD, Index ekonomickej slobody nadacie The Heritage a iné.

6. Zéklady kvantitativnej analyzy.

7. Zéklady regresnej analyzy prierezovych udajov, intra- a extrapolacie, zakladné Statistické
chyby a predpoklady, chyba heteroskedasticity, kolinearity, normélneho rozdelenia rezidualov.

8. Teritorialne a trhové rizika. Vonkajsie a vnutorné politické rizikd, obchodnopolitické rizika,
riziko odbytu, ndkupu, riziko zmien cenovych reldcii, kurzové, inflacné a urokové riziko, riziko
zmien d’al$ich podmienok predaja a zmeny vysky dopravnych nakladov.

9. Komer¢né rizika. Riziko neprebratia tovaru, riziko z nezaplatenia, tovarové a dopravné riziko.
10. Metody kvantifikacie kurzového rizika.

11. Corporate governance.

12. Operacné rizika, persondlne a pravne rizika. Krizovy manazment vo firme, kriza vo firme.
13. Postavenie riadenia rizik pri prevencii ekonomickych kriz a Global Risks Report Svetového
ekonomického fora.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 164

A B C D E FX

50.61 28.05 20.73 0.61 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Dusan Steinhauser, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Stratégia medzinarodného podnikania
KMO OF/
OOB21125/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
20 % seminarna praca a jej prezentacia
60 % zaverecna skuska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 30 hodin

Priprava seminarnej prace: 30 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 70 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopenie prehlbujlicej sa internacionalizacie a globalizacie podnikatel'ského prostredia a jeho
vplyvu na formovanie stratégii a rozhodovanie v medzinarodnych firmach,

- porozumenie zakladnych predpokladov uspechu firiem v medzindrodnom prostredi, ktorymi su
schopnost’ formulovat’ vhodnu stratégiu, tvorit’ vhodné strategické partnerstva, vyberat’ a riadit
adekvatne l'udské zdroje, schopnost’ uc¢enia sa a manazovania znalosti s cielom uspesného prieniku
do zahranic¢ia a schopnost’ adaptability organizacnej Struktury zodpovedajucej strategickym cielom
firmy,

- naStudovanie metdd vyskumu pouzivanych v danej oblasti s cielom analyzy ,,best practices®.
Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ uplatiiovat’ ziskané vedomosti a vyuzivat' ,,best practices* ziskanych z predmetu,

- na posudenie, pripadne rieSenie manazérskych problémov v medzindrodnom prostredi,

- schopnost’ posudit’ vhodnost’ zvolenej stratégie medzindrodnej firmy a manazérskych néstrojov
jej vedenia pre uspech v medzinarodnom prostredi,

- zdkladné inStrumentarium potrebné na posudenie a vyber potencialnych strategickych partnerov
pre joint ventures alebo cezhrani¢né fuzie a akvizicie,




- pouzivanie adekvatnych metdod vo vlastnom vyskume pre potreby semindrnych prac a ich
prezentacie.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- kritické a analytické myslenie pri vybere stratégii a partnerov v medzinarodnom prostredi,

- syntetické myslenie (syntéza vedomosti, spravne pouzitie adekvatnych metod) veduce ku krokom
podmienujicim Uspech firmy v medzinarodnom prostredi,

- kreativne myslenie, timova praca, schopnost’ vytvorit’ koncept semindrnej prace zameranej na
dodslednu analyzu a interpretaciu best practices vybranej slovenskej medzinarodne pdsobiacej firmy,
pripadne vytvorenie projektu vlastného start-upu, ktory bude posobit’ na viacerych trhoch,

- pripravenost’ na diskusiu, spravna a vecnd argumentacia, prezentacia vysledkov vlastného
vyskumu ¢i projektu v rdmei seminarnej prace, jeho obhajoba v diskusii s vyu¢ujicim a s kolegami
vo vlastnej Studijnej skupine.

Stru¢na osnova predmetu:

Zmeny v stratégii medzinarodnych firiem a priame zahrani¢né investicie v ére globalizacie.
Strategické partnerstva firiem v medzinarodnom kontexte. Medzinarodné riadenie l'udskych
zdrojov a jeho stcasti ako podmienka medzinarodného spechu firiem. Schopnost’ tvorby novych
znalosti a znalostny manazment v medzinarodne uspesnych firmach. Zmeny v stratégii a riadeni
medzinarodnych firiem v obdobi post-covidovej krizy.

Odporiacana literatira:

Knihy:

1. FERENCIKOVA, Sofia — ZABOJNIK, Stanislav - PASZTOROVA, Janka - HLUSKOVA,
Tatiana — KRAJCIK, Daniel. Stratégia medzinarodného podnikania. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2021. 327 s. ISBN 978-80-225-4898-4.

2. VERBEKE, Alan — LEE, Ian. International Business Strategy. Cambridge : UP, 2021. 675 s.
ISBN 9781108738378

Clanky:

1. ANDERSEN et al. (FERENCIKOVA #Sona). Careers in Context: An International Study of
Career Goals#As#Mesostructure#between Societies' Career-Related Human Potential and Proactiv
Career#Behaviour. In#Human Resource Management Journal. -#Chichester :#Wiley-Blackwell.
ISSN 1748-8583, 2020, vol. 30, no. 3, pp. 365-391 online.

2. SCHUH, Arnold. Investment Attractiveness of Central and Eastern Europe for Western
Multinational Firms in the Post-COVID-19 Era. COVID — 19 and International Business —
Change of Era. Edited by Marinov, M., Marinova, S. Routledge 2021, pp. 339 — 348.

Ay

Sylabus predmetu:

. VUCA world, motivy internacionalizacie a nové podmienky medzinarodného tispechu firiem.
. Stratégie multinacionalnych korporacii: rézne perspektivy a dimenzie.

. Regionalizécia a stredna a vychodné Europa v stratégii nadnarodnych firiem.

. Medzinarodné strategické partnerstva: aliancie a joint ventures.

. Kritické body medzinarodnych strategickych aliancii a joint ventures.

. Medzinarodné strategické partnerstva: cezhrani¢né fuzie a akvizicie.

. Kritické body cezhrani¢nych fuzii a akvizicii a faktory ich tspechu.

. Due diligence v procese pripravy cezhrani¢nych fuzii a akvizicii.

9. Valuacia a realizacia cezhrani¢nych fuzii a akvizicii.

10. Faktor 'udskych zdrojov: expatriotizmus a lokalizacia, zdkladné zmeny v post-covidovej ére.
11. Motivéacia a manazment vykonnosti v medzinarodnom kontexte.

12. Manazment talentov a kariérny manazment v multinacionalnych korporaciach.

13. Stratégia vybranej slovenskej nadnarodnej firmy: skuisenosti a lekcie.

01N LN AW —

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:




slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 154

A B C D E FX

10.39 37.01 36.36 11.69 4.55 0.0

Vyuéujuci: prof. Ing. Sona Ferenc¢ikova, PhD., Ing. Daniel Kraj¢ik, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Stratégia medzinarodného podnikania (v anglickom
KMO OF/ jazyku)
OOB21126/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 7

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupen Studia: 1., N

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
20 % seminarna praca a jej prezentacia
60 % zaverecna skuska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 7 kreditov x 26 h = 182 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 30 hodin

Priprava seminarnej prace: 30 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 70 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopenie prehlbujlicej sa internacionalizacie a globalizacie podnikatel'ského prostredia a jeho
vplyvu na formovanie stratégii a rozhodovanie v medzinarodnych firmach,

- porozumenie zakladnych predpokladov uspechu firiem v medzindrodnom prostredi, ktorymi su
schopnost’ formulovat’ vhodnu stratégiu, tvorit’ vhodné strategické partnerstva, vyberat’ a riadit
adekvatne l'udské zdroje, schopnost’ uc¢enia sa a manazovania znalosti s cielom uspesného prieniku
do zahranic¢ia a schopnost’ adaptability organizacnej Struktury zodpovedajucej strategickym cielom
firmy,

- naStudovanie metdd vyskumu pouzivanych v danej oblasti s cielom analyzy ,,best practices®.
Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ uplatiiovat’ ziskané vedomosti a vyuzivat' ,,best practices* ziskanych z predmetu,

- na posudenie, pripadne rieSenie manazérskych problémov v medzindrodnom prostredi,

- schopnost’ posudit’ vhodnost’ zvolenej stratégie medzindrodnej firmy a manazérskych néstrojov
jej vedenia pre uspech v medzinarodnom prostredi,

- zdkladné inStrumentarium potrebné na posudenie a vyber potencialnych strategickych partnerov
pre joint ventures alebo cezhrani¢né fuzie a akvizicie,




- pouzivanie adekvatnych metdod vo vlastnom vyskume pre potreby semindrnych prac a ich
prezentacie.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- kritické a analytické myslenie pri vybere stratégii a partnerov v medzinarodnom prostredi,

- syntetické myslenie (syntéza vedomosti, spravne pouzitie adekvatnych metod) veduce ku krokom
podmienujicim Uspech firmy v medzinarodnom prostredi,

- kreativne myslenie, timova praca, schopnost’ vytvorit’ koncept semindrnej prace zameranej na
dodslednu analyzu a interpretaciu best practices vybranej slovenskej medzinarodne pdsobiacej firmy,
pripadne vytvorenie projektu vlastného start-upu, ktory bude posobit’ na viacerych trhoch,

- pripravenost’ na diskusiu, spravna a vecnd argumentacia, prezentacia vysledkov vlastného
vyskumu ¢i projektu v rdmei seminarnej prace, jeho obhajoba v diskusii s vyu¢ujicim a s kolegami
vo vlastnej Studijnej skupine.

Stru¢na osnova predmetu:

Zmeny v stratégii medzinarodnych firiem a priame zahrani¢né investicie v ére globalizacie.
Strategické partnerstva firiem v medzinarodnom kontexte. Medzinarodné riadenie l'udskych
zdrojov a jeho stcasti ako podmienka medzinarodného spechu firiem. Schopnost’ tvorby novych
znalosti a znalostny manazment v medzinarodne uspesnych firmach. Zmeny v stratégii a riadeni
medzinarodnych firiem v obdobi post-covidovej krizy.

Odporiacana literatira:

Books:

1. HILL, Charles. International Business: Competing in the Global Market Place. 13th ed. Mc
Graw-Hill, 2020 (selected chapters), ISBN-13:#978-1260262582.

2. VERBEKE, Alan — LEE, Ian. International Business Strategy. Cambridge : UP, 2021. 675 s.
ISBN 9781108738378.

Articles:

1. ANDERSEN et al. (FERENCIKOVA #Soa — co-author). Careers in Context: An International
Study of Career Goals#as#Mesostructure#tbetween Societies' Career-Related Human Potential
and Proactive Career#Behaviour. In#Human Resource Management Journal. -#Chichester:#Wiley-
Blackwell. ISSN 1748-8583, 2020, vol. 30, no. 3, pp. 365-391 online.

2. SCHUH, Arnold. Investment Attractiveness of Central and Eastern Europe for Western
Multinational Firms in the Post-COVID-19 Era. COVID — 19 and International Business —
Change of Era. Edited by Marinov, M., Marinova, S. Routledge 2021, pp. 339 — 348.

Sylabus predmetu:

. VUCA world, motivy internacionalizacie a nové podmienky medzinarodného tispechu firiem.
. Stratégie multinacionalnych korporacii: rézne perspektivy a dimenzie.

. Regionalizécia a stredna a vychodné Europa v stratégii nadnarodnych firiem.

. Medzinarodné strategické partnerstva: aliancie a joint ventures.

. Kritické body medzinarodnych strategickych aliancii a joint ventures.

. Medzinarodné strategické partnerstva: cezhrani¢né fuzie a akvizicie.

. Kritické body cezhrani¢nych fuzii a akvizicii a faktory ich Gspechu.

. Due diligence v procese pripravy cezhrani¢nych fizii a akvizicii.

9. Valuacia a realizacia cezhrani¢nych fuzii a akvizicii.

10. Faktor 'udskych zdrojov: expatriotizmus a lokalizacia, zdkladné zmeny v post-covidovej ére.
11. Motivéacia a manazment vykonnosti v medzinarodnom kontexte.

12. Manazment talentov a kariérny manazment v multinacionalnych korporaciach.

13. Stratégia vybranej slovenskej nadnarodnej firmy: skuisenosti a lekcie.

0N LN B~ W —

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky




Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 20

A B C D E FX

40.0 20.0 35.0 5.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: prof. Ing. Sona Ferencikova, PhD., Ing. Daniel Kraj¢ik, PhD.

Datum schvalenia: 22.02.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvilil: osoba zodpovedna za realizéciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijné¢ho programu doc. Ing. Paula PuSkéarova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sonia Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Technika zahrani¢ného obchodu
KMO OF/
OOB21127/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 6

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
20 % seminarna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 6 kreditov x 26 h. = 156 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 26 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 13 hodin
Priprava na skasku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopenie a transformacia doposial ziskanych vedomosti a suvislosti z makro 1
mikroekonomickych javov v oblasti medzindrodného obchodu, financovania zahrani¢ného
obchodu a medzinarodnej prepravy do redlneho vykonu vyvoznej a dovoznej obchodnej operacii,
- 0 konkrétnych ukonoch, ktoré exportér musi realizovat’ v rdmci pripravnej fazy vyvoznej, ako aj
dovoznej obchodnej operacie, predchadzanie rizik,

- o povinnostiach zmluvného zabezpecenia vyvozu a dovozu v zmysle Viedenskej konvencie o
medzinarodnych obchodnych zmluvach,

- 0 nevyhnutnych nélezitostiach spojenych s praktickym vykonom realizdcie vyvoznej, ako aj
dovoznej obchodnej operacie, ako napr. vyhotovenie sprievodnych dokumentov, zabezpecenie
medzinarodnej prepravy tovaru, colné prerokovanie zasielky na vyvoz/dovoz, finan¢né
zabezpecenie Uhrady za vyvezeny tovar, atd’.,

- 0 spdsobe vyhodnotenia vyvoznej/dovoznej obchodnej operacie a rieSenia reklamacii.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- budu sa vediet’ orientovat’ v rozsiahlej legislativnej databaze podmienujticej uspesné zvladnutie
vyvoznej a dovoznej obchodnej operacie na konkrétnom trhu,




- budu schopni spracovat’ zakladny prieskum ciel'ového trhu, komoditny prieskum, cenové relacie,
posudit’ vhodné formy vstupu na trh,

- budu schopni samostatne zmluvne zabezpecit’ a realizovat’ vyvozné a dovozné obchodné operacie.
Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- budu schopni zohladnit” Specifikd zahrani¢nych trhov a uskuto¢nit’ rozhodovacie procesy
suvisiace s vyberom obchodného partnera, spésobom zabezpecenia finanéné¢ho krytia vyvozy/
dovozu, formou vstupu na zahrani¢né trhy, minimalizovanie rizik,

- budt schopni zvladnut' naro¢né ulohy v oblasti hospodarskej praxe spojenej s vykonom
medzinarodného podnikania a obchodu a po ziskani aj dlhodobejSej praxe budu zdatni Specialisti
pripraveni na zvladnutie manazérskych a riadiacich tkonov v oblasti manazmentu medzinarodného
obchodu a podnikania v spolo¢nostiach operujucich v medzindrodnom prostredi.

Stru¢na osnova predmetu:

Obsah medzinarodnych obchodnych zmlav podla Viedenskej konvencie. Vyvozna obchodna
operacie a jej fazy s aplikovanim na konkrétny vyvozny obchodny pripad (pripravna faza, faza
zmluvného zabezpecenia, realiza¢na faza, vyhodnotenie). Dovozna obchodné operacia a jej fazy s
aplikovanim na konkrétny dovozny obchodny pripad (rovnako ako pri vyvoze). Obchodovanie v
ramci jednotného trhu EU. Colné prerokovanie zasielok na dovoz a vyvoz. Riesenie reklamécie a
elimindcia rizik pri realizacii dovoznych a vyvoznych obchodnych operacii.

Odporiacana literatira:

1. RUZEKOVA, Viera — PAVELKA, Iubos. Manual exportéra: zékladna priru¢ka obchodovania
so zahrani¢im. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. 121 s. ISBN 978-80-225-5049-9.

2. BADE, Donna. L. Export/Import Procedures and Documentation. Harpercollins Leadership.
2022. 640 s. ISBN 9781400242399.

3. ICC. Incoterms 2020. International Chamber of Commerce. 2019.

4. KASTAKOVA, Elena — RUZEKOVA, Viera. Medzinarodné obchodné operacie. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 200 s. ISBN 978-80-225-4611-9.

Sylabus predmetu:

1. Uvod do problematiky TZO — vstupné informécie o predmete, zopakovanie a zosuladenie
suvislosti z predmetu medzinarodné obchodné operacie, finanéné operacie, medzinarodna
preprava a logistika.

2. Medzinarodna obchodnd zmluva podl'a Viedenskej konvencie, obchodnopolitické podmienky
obchodovania v ramci EU.

3. Vyvozna obchodna operacia — pripravna faza — teritoridlna a komoditna analyza trhu, dopyt,
ponuka, predbezna kalkulacia ceny, vol'ba dodacej parity a realizacia dopravy, obchodné
rokovanie.

4. Vyvozna obch. operacia — kontraktacné zabezpecenie vyvozu so zahranicnym partnerom a s
domacim vyrobcom.

5. Vyvozna obch. operacia - realiza¢na faza, vyhotovenie sprievodnych dokumentov,
zabezpecenie medzinarodnej prepravy tovaru, colné prerokovanie na vyvoz, finanéné
zabezpecenie.

6. Vyvozna obchodna operacia — vyhodnotenie , rieSenie pripadnych reklamaécii.

7. Dovozna obch. operacia — pripravna faza, dopyt, ponuka, predbezna kalkulécia ceny, rokovania
s domacim odberatel'om/distributorom, kontraktacné zabezpecenie dovozu so zahranicnym
partnerom a nasledne s odberatelom na domacom trhu, prip. trhu EU.

8. Dovozna obchodna operacia — realizacia dovozu, vyhotovenie dokumentacie, colné
prerokovanie na dovoz, thrada colného dlhu, predaj tovaru domécemu odberatelovi,
vyhodnotenie dovozu a riesenie reklamacie.

9. Najcastejsie formy financovania vyvoznej a dovoznej obchodnej operacie, vol'ba vhodne;j
platobnej podmienky, vyhodnost/nevyhodnost’ pre exportéra a importéra.




10. Colné prerokovanie zasielok na dovoz a vyvoz — podrobnd aplikacie jednotlivych rezimov na
konkrétne obchodné pripady v spolupraci s Colnou spravou SR.

11. Principy obchodovania na jednotnom trhu EU, aplikacia na realizaciu konkrétneho
obchodného pripadu pri odoslani tovaru a prijati tovaru v ramci EU.

12. Principy obchodovania na jednotnom trhu EU, aplikécia na realizaciu konkrétneho
obchodného pripadu pri odoslani tovaru a prijati tovaru v ramci EU.

13. Rizika pri realizécii dovozu a vyvozu, predchadzanie rizik, resp. ich rieSenie, elimindcia.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 164

A B C D E FX

13.41 30.49 31.1 19.51 5.49 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD., Ing. Helena Vrabelova

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Teritoridlne analyzy v medzinarodnom podnikani
KMO OF/
OO0OB21128/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 6

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
10 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
30 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 6 kreditov x 26 h=156 h
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Spracovanie semestralnej prace: 39 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopenie aktudlnych trendov v teritoridlnej Struktire medzinarodného obchodu a priamych
zahrani¢nych investicii, exportnom potenciali v krajinach mimo OECD,

- 0 makroekonomickych pristupoch k hodnoteniu zahrani¢nych trhov s exportnym/importnym
potencidlom,

- o konkrétnych zahrani¢nych trhoch, ktoré su vzhladom k Specifikdm makroprostredia
problematické pre zahrani¢noobchodnu ¢innost’ malého a stredné podniku,

- 0 systéme a moznostiach vyuzitia sluzieb ekonomickej diplomacie pre malé a stredné podniky,

- obchodnych zvyklostiach a Specifikach v instituciondlnej organizacii zahrani¢ného obchodu
perspektivnych exportnych trhov.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najméa nasledovné zruénosti:

- vyuzivat verejne dostupné, ako aj spoplatnené databazy udajov v oblasti medzinarodného
obchodu a identifikovat potencidl zahrani¢noobchodnej cinnosti (export alebo import) v
konkrétnom teritoriu,

- pracovat’ s platformami zahrani¢noobchodnych podnikatel’skych prilezitosti na medzinarodnej
urovni,




- spracovat’ zékladny prieskum moznych dodavatel'ov a odberatel'ov spolu s cenovou analyzou na
konkrétnom zahrani¢nom trhu prostrednictvom e-commerce platformy,

- samostatne pripravit' analyticky material (ekonomickll informdciu o teritoériu) o Specifikach
zahrani¢noobchodnej alebo investi¢nej ¢innosti na konkrétnom zahrani¢énom trhu s dérazom na
prilezitosti a rizika.

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- v zahrani¢noobchodnej c¢innosti zohladnit’ Specifikd zahrani¢nych trhov (ekonomické,
institucionalne, legislativne a regula¢né, menové, kultiirne, nabozenské a i.),

- orientacia v pokrocilych databdzach Statistik medzindrodného obchodu (OECD, ITC, WTO,
UNCTAD a i.), ako aj analytickych materialoch zdsadného vyznamu v danej oblasti,

- na manazérskej urovni pracovat’ so Studiami a materidlmi tykajucimi sa teritoridlnych Specifik,

- vychadzajuc z faktov a dat, vecne argumentovat’ a mysliet’ v suvislostiach v rdmci pripravy a
realizacie obchodného pripadu na trhoch vybranych tretich krajin,

- kritické zhodnotenie, syntéza teoretickych poznatkov a interpretacia analytickych vystupov,

- komunikacia a prezentacia vysledkov komplexnej analyzy zahrani¢ného teritoria.

Stru¢na osnova predmetu:

Teritoridlna Struktira a aktudlne trendy vo vyvoji medzinarodného obchodu. Systém (model)
ekonomickej diplomacie a vyuzitie jej sluzieb malymi a strednymi podnikmi. Zahrani¢énoobchodna
charakteristika, obchodné zvyklosti a Specifika teritoria CLR, Ruskej federacie, Brazilie, Indie,
Japonska, J. Korey, arabskych krajin a krajin juhovychodnej Azie. Implementacia $pecifik teritoria
a Struktiry zahrani¢ného obchodu pre exportny/importny plan do daného teritoria.

Odporiacana literatira:

1. RUZEKOVA, Viera — ZABOJNIK, Stanislav — HRINKO, Jan. Ekonomicka diplomacia

a teritorialne analyzy. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2021. 176 s. ISBN
978-80-225-4897-7.

2. GOPINATH, Gita — HELPMAN, Elhanan — ROGOFF, Kenneth. Handbook of International
Economics. Elsevier, 2022. 340 s. ISBN 978-0-323-95772-4.

3. PEVEHOUSE, Jon CW — SEABROOKE, Leonard. The Oxford Handbook of International
Political Economy. [online] Oxford Academic, 2021. ISBN 9780191835292. Dostupné na:
https://doi.org/10.1093/0xfordhb/9780198793519.001.0001

4. RUZEKOVA, Viera — PAVELKA, Lubos. Manual exportéra: zékladna priru¢ka obchodovania
so zahrani¢im. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2023. 121 s. ISBN 978-80-225-5049-9.
5. SHAMBAUGH, David. Great Powers Meet: America & China in Southeast Asia. Oxford
University Press, 2020. 352 s. ISBN 978-0190914974.

Sylabus predmetu:

1. Konvenéné $tatistiky medzinarodného obchodu, aktuédlna teritoridlna Struktara a trendy vo
vyvoji medzinadrodného obchodu.

2. Systém (model) ekonomickej diplomacie a vyuzitie jej sluzieb malymi a strednymi podnikmi.
3. Ekonomicko-obchodna charakteristika Ciny, $pecifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu. Kritické zhodnotenie korupcie na zahrani¢énom trhu a
menového dumpingu.

4. Ekonomicko-obchodna charakteristika Ruskej federacie, Specifika jej trhu a obchodné
zvyklosti. Perspektivy podnikania v tomto teritoriu. Kritické zhodnotenie sankcii v
medzinarodnom obchode a ich dopadu na podnikanie na zahrani¢nych trhoch.

5. Ekonomicko-obchodna charakteristika Brazilie, Specifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu. Potencial ekonomickej integracie pre export.

6. Ekonomicko-obchodna charakteristika Indie, Specifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

7. Ekonomicko-obchodna charakteristika Japonska, Specifika jeho trhu a obchodné zvyklosti.




Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

8. Ekonomicko-obchodna charakteristika J. Korey, Specifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

9. Ekonomicko-obchodna charakteristika vybranej arabskej krajiny, Specifika jej trhu a obchodné
zvyklosti. Perspektivy podnikania v tomto teritoriu. Islamské bankovnictvo.

10. Ekonomicko-obchodné charakteristika vybranej krajiny ASEAN, $pecifika jej trhu a
obchodné zvyklosti. Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

11. Ekonomicko-obchodna charakteristika Ukrajiny, Specifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

12. Ekonomicko-obchodné charakteristika Indonézie, Specifika jej trhu a obchodné zvyklosti.
Perspektivy podnikania v tomto teritoriu.

13. Ekonomicko-obchodné charakteristika vybranej africkej krajiny, Specifika jej trhu a obchodné
zvyklosti. Perspektivy podnikania v tomto teritdriu a regione.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 163

A B C D E FX

22.7 32.52 31.9 9.82 3.07 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Stanislav Zabojnik, PhD., Ing. Anabela Luptakova, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Spolocenské zodpovednost’ medzinarodnych firiem
KMO OF/
OO0OB21130/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
10 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
30 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 3 kreditov x 26 h =78 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 10 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 16 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopit’ doleziti ulohu, ktorti zohrava spolocenska zodpovednost' firiem v podmienenosti
uplatiiovania principov trvalo udrzatelného rozvoja pri vytvarani konkurencnej vyhody firiem na
medzinarodnej urovni,

- identifikovat’" klucové spolocensko- politicko- ekonomické faktory medzinarodného
makroprostredia firiem, a postupy, ako by mali firmy na tieto zmeny promptne a optimalne reagovat’
v intenciach uplatiovania spolo¢ensky zodpovedného spravania,

- analyzovat’ najdolezitejsie prvky mikroprostredia firiem v stivislostiach uplatiovania spolocensky
zodpovedného spravania, ako aj pri rieSeni etickych dilem a skiimani postavenia a spravania sa
jednotlivych zainteresovanych subjektov (stakeholders) so Sir§im pohl'adom umoziujucim analyzu
vzt'ahov zainteresovanych subjektov voci firme a opacne,

- pochopit’ vyznam, previazanost’ a vztahy medzi ekonomickou, socidlnou a environmentalnou
rovinou spolo&enskej zodpovednosti firiem a vyhodnotit’ uroveti a hibku jednotlivych rovin ako aj
ich spolocnej stratégie,

- diferencovat’ pristupy, prvky a sposoby aplikacie spolo¢ensko - zodpovedného spravania firiem
z hladiska ich roznorodosti: zamerania podnikatel'skej ¢innosti, velkosti, odvetvia..., ako aj ich
medzinarodného pdsobenia.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:




- diskutovat’ rastici vyznam a dolezitost’ uplatiiovania moralno-etickych principov pri formovani
podnikatel'skych stratégii firiem,

- identifikovat’ najvyznamnejsie charakteristiky a prvky makro a mikroprostredia, akceptovat’ ich
pri kreovani podnikatel'skych stratégii v intencidch trvalo udrzatelného rozvoja,

- analyzovat’ a erudovane vyhodnotit’ délezitost pristupov spoloc¢enskej zodpovednosti firiem a ich
optimalnej aplikacie vo vSetkych fazach podnikatel'skych aktivit pri rieSeni podnikatel'skej dilemy:
zisk, ¢lovek- spolo¢nost’, prostredie,

- pochopit’ podstatu ulohy vsSetkych zainteresovanych stran pri uplathovani spolocensky
zodpovedného spravania a aplikovat’ ju do komunikacno - vzt'ahovych aktivit firmy na vsetkych
urovniach.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- vo sfére makro a mikroprostredia uskutocnovat’ fundované analyzy relevantnych premennych,
aktudlnych, medzinarodne uznavanych vystupov, studii, materialov a ostatnych databaz a optimalne
reagovat’ na ich vplyv pri tvorbe a uplatiiovani spolocensky zodpovedného spravania sa firmy,

- rozvijat’ strategické myslenie v kontexte sucasnych zlozitych problémov a vyziev trvalo
udrzatel'ného rozvoja v suvislostiach ziskavania poznatkov ako aplikovat’ vodcovské schopnosti
potrebné na rieSenie etickych a moralnych dilem v manazmente podnikatel'skych subjektov
a zrucnosti optimalnej reakcie na ich vplyv pri tvorbe podnikatel'skej stratégie akceptaciou
aktualnych podmienok ako aj zohl'adnenim vSetkych zainteresovanych subjektov,

- vecne prezentovat, jasne komunikovat, argumentovat a kriticky zhodnotit ziskanu
databazu poznatkov v optimalnych aplikdciach kreativnych zmien podnikatel'skej stratégie na
medzinarodnych trhoch.

Stru¢na osnova predmetu:

Zameranie na aktualne podmienky spoloc¢enskej zodpovednosti firiem v stvislostiach uplatiiovania
poziadaviek trvalo udrzatelného rozvoja a rieSenia eticko- mordlnych principov v ich
podnikatel'skych stratégiach. Vyhodnotenie dilemy podnikatel'ského prostredia a protichodnych
tendencii medzi tromi zékladnymi rovinami spolocenskej zodpovednosti firiem: ziskom, l'ud’'mi-
spolo¢nostou a planétou- prostredim. Efektivna identifikécia hekticky sa meniacich podmienok
medzinarodného makro prostredia ako aj mikroprostredia podnikatel'skych subjektov, ako aj
roznych zadujmov subjektov zainteresovanych stran (stakeholders) suvisiacich s uplatiiovanim
spolo¢enskej zodpovednosti. Studenti st oboznamovani s problematikou ako v teoretickej rovine,
tak aj na konkrétnych prikladoch praxe.

Odporiacana literatira:

1. JANOSKOVA, Katarina (2019). Podnikatel'sk4 etika, 1. vydanie prvé. — Zilina : EDIS-
vydavatel'ské centrum ZU : Zilinské univerzita v Ziline, Fakulta prevadzky a ekonomiky dopravy
a spojov.

2. KOUDELKOVA, Petra a kol. (2022). Spole&enska odpovédnost firem a organizaci, Praha,
Ekopress, 2022, 142 s.

3. KREUSCH Lisa,(2023) The Corporate Sustainability Reporting Directive (CSRD), July 24,
2023. Dostupné na: https://plana.earth/academy/csrd-corporate-sustainability-reporting-directive
4 McWILLIAMS Abagail, RUPP E. Deborah, SIEGEL S. Donald, STAHL Giinter, WALDMAN
A. David. (2019). The Oxford Handbook of Corporate Social Responsibility: Psychological and
Organizational Pespectives, Oxford University Press, 2019, 720 ps.

5. MICHAELS Anne, GRUNING Michael. (2018). The impact of corporate identity on corporate
social responsibility disclosure. [online]. International Journal of Corporate Social Responsibility,
3, 3 (2018), Dostupné na: https://doi.org/10.1186/s40991-018-0028-1, ISSN 0148-2963, https://
jesr.springeropen.com/articles/10.1186/s40991-018-0028-1#Ack1




6. PAVELKA, Lubos, RUZEKOVA, Viera, ZUBALOVA, Lubica. (2021). Institucionalna
podpora financovania exportu a zahraniénych investicii vo vybranych krajinach EU, Praha:
Vydavatel'stvo LEGE, 196 s.

7. RECKMANN Nadia. (2023). What Is Corporate Social Responsibility?, Bussines News Daily,
Sep 05, 2023. [online]. Dostupné na: https://www.businessnewsdaily.com/4679-corporate-social-
responsibility.html

8. STEINHAUSER, Dusan PAVELKA, LCubos.(2021). Riadenie rizik v medzinarodnom obchode.
Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 140 s.

9. STOBIERSKY Tim,(2021) What Is Corporate Social Responsibility? 4 Types, [online].
Harvard Business School- online, Apr 08 2021, Dostupné na: https://online.hbs.edu/blog/post/
types-of-corporate-social-responsibility

10. VALASKOVA, Katarina a kol. (2019). Podnikatel'ské riziko, 1. vydanie. — Zilina : Zilinska
univerzita v Ziline : EDIS-vydavatel'ské centrum ZU, 193 stran.

11. ZORKOCIOVA, Otilia a PALUSKOVA, Hana. (2019). Green Roof’s Project -
Environmental Solution for the People and the Company. In Management Mechanisms and
Development Strategies of Economic Entities in Conditions of Institutional Transformations

of the Global Environment. Scientific Council. Management Mechanisms and Development
Strategies of Economic Entities in Conditions of Institutional Transformations of the Global
Environment, Collective Monograph Riga : Landmark STA.

12. ZORKOCIOVA, Otilia, PALUSKOVA, Hana, NOGOVA, Kristina. (2019). The

Growing Importance of Startups in the Competitive Environment of International Markets. In
Organizational-Economic Mechanism of Management Innovative Development of Economic
Entities, Collective Monograph in 3 Vol.. - Przeworsk : Wyzsza Szkola Spoteczno-Gospodarcza.
13. ZORKOCIOVA, Otilia in FERENCIKOVA Sotia a kol. (2022). Manazment medzinarodného
podnikania, vydanie prvé., Bratislava, Vydavatel'stvo EKONOM, 336 s.

14. International Journal of Corporate Social Responsibility, (2018-2023) ISSN: 2366-0074
elektronické vydanie, https://jcsr.springeropen.com/articles

Sylabus predmetu:

1. Uvod do problematiky SZF, terminologické vymedzenie, zakladné pojmy, histéria (vyznam

a dovody vzniku, terminologické vymedzenie- hlavné teoretické pristupy a od nich odvodené
definicie — ich spolo¢né a odlisné znaky, spolo¢enska zodpovednost a spolo¢enska vnimavost)
2. SZF a podnikatel'ska etika, SZF a firemna filantropia (spolo¢né a odlisné charakteristiky so
SZF, pozitiva a negativa podnikatel'skej etiky a firemnej filantropie vo¢i SZF, aktualna intenzita
vyuzivania jednotlivych pristupov v podnikatel'skych subjektoch rdznej velkosti a v réznych
odvetviach)

3. Interna dimenzia SZF (pozitiva a negativa resp. silné a slabé stranky, vnutorné prostredie
firmy a uplatiiovanie principov SZF v podnikatel'skych subjektoch rd6znej velkosti a v r6znych
odvetviach)

4. CSR v prepojeni na podmienky medzinarodnej podnikatel'skej praxe(marketing manazment a
suvislosti so SZF, firmy, zamestnanci, trh, komunita, zivotné prostredie)

5. Etické kédexy vo firmach, ich implementécia a vyhodnocovanie vo vztahu k CRM (Customer
Relations Ship Management), Eticky program, implementacia etického programu (Implementacia
Corporate Compliance)

6. Zainteresované strany — Stakeholders (podstata stakeholder konceptu, priméarna a sekundarna
skupina stakeholders, ich potreby, ocakéavania, optimalny dialdg, shareholders vs. stakeholders)
7. Externa dimenzia SZF ( pozitiva a negativa resp. silné a slabé stranky, aktudlne globalne rizika
verzus uplatiiovanie principov SZF v podnikatel'skych subjektoch roznej vel'kosti a v roznych
odvetviach)

8. Hlavné piliere SZF (tripple- botton- line — TBL, paradoxy aktualnych rieseni: profit- people-
planet)




9. Environmentalny pilier SZF (Environmentalna zodpovednost’ podnikania, ako jedna z najviac
rezonujucich v sucasnosti — dopady ekonomickej ¢innosti firiem na trvalo udrzatel'ny rozvoj)
10. SZF postupy a principy jej uplatiiovania v ramci EU (aktuélny pristup EU a jeho hlavné
piliere v ramci uplatnovania koncepcie ,,Green Europe®)

11. Monitorovanie, reportovanie a meranie spolocenskej zodpovednosti firiem (prehl’ad
renomovanych subjektov na narodnej a medzinarodnej urovni zapojenych do merania SZF a
ukazovatele SZF, verejné hodnotenie verzus samohodnotenie SZF samotnymi podnikatel'skymi
subjektmi- pozitiva a negativa)

12. SZF a Marketing to the Bottom of Pyramid (zodpovedné stratégie firiem pre segment
najchudobnejsich krajin - problémy a vychodiska)

13. SZF v sirSich dimenziach medzinarodného podnikania (medzinarodné podnikanie a
zahrani¢né investicie z pohl'adu SZF, etiky a moralneho hazardu)

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 94

A B C D E FX

43.62 29.79 22.34 1.06 3.19 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Otilia Zorkociova, PhD., doc. Ing. Dusan Steinhauser, PhD., doc. Ing. Cubos
Pavelka, PhD., RNDr. Janka Pasztorova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Obchodna diplomacia
KMO OF/
OOB21131/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov

20 % uroven semindrnej prace a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 3 kreditov x 26 h =78 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na semindre: 6 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 6 hodin

Priprava na skusku: 14

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- v oblasti zakladov ekonomickej a obchodnej diplomacie vo svete a v SR, modelov ich riadenia
vo svete, interkultirneho aspektu diplomacie,

- pochopia a zvladnu potrebu komplexného pristupu k problematike ekonomickej a obchodnej
diplomacie a vyuzitia doteraz ziskanych poznatkov zo Studia ekonomickych disciplin, makro
a mikroekonomickych aspektov medzinarodného obchodu, zahrani¢noobchodnej politiky EU a
medzinarodnych obchodnych operacii,

- pochopia suvislosti interkultirneho rozmeru ekonomickej a obchodnej diplomacie, pristupu k
diplomatickym rokovaniam, ako aj priameho vykonu v SR,

- v oblasti zékladov diplomatického protokolu a etikety, diplomatickej komunikacie a negociacii,
dynamiky a foriem diplomatickych rokovani.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- profesiondlne diplomatické a manazérske zruc¢nosti a schopnost aktivne pracovat’ s novymi
informaciami a integrovat’ ich do problematiky rozhodovacich procesov ekonomickej a obchodnej
diplomacie,

- kultivované vystupovanie a zohl'adnenie etickych hl'adisk a zésad etikety v diplomacii,




- samostatne spracovavat’ analytické podklady k diplomatickym rokovaniam v oblasti ekonomiky
a obchodu,

- pdsobit’ na poziciach obchodnej diplomacie v zahrani¢i (vo firmach, medzinarodnych
ekonomickych organizaciach a na diplomatickych zastupeniach).

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ organizovat’ a aktivne sa zucastnit’ diplomatickych rokovani, schopnost’ kvalifikovane
komunikovat’ a pdsobit’ v pracovnych a rokovacich timov,

- schopnost’ niest’ zodpovednost’ za rozhodovanie procesy v oblasti ekonomickej a obchodnej
diplomacie, analyzovat’ ich diplomaticky dosah,

- profesionalne a kultivovane pdsobit’ na poziciach ekonomickej a obchodnej diplomacie doma a
v zahranici, t.j. v deciznej sfére — MZVaEZ SR a jej zastupitel'skych uradoch v zahrani¢i, MH SR,
vladne institacie, na pdde medzinarodnych ekonomickych organizaciach (OECD, WTO, EP a EK,
a d’alsich).

Stru¢na osnova predmetu:

Vyznam ekonomického rozmeru diplomacie v historickom kontexte a jej postavenie v teorii
medzinarodnych vztahov. Modely riadenia ekonomickej a obchodnej diplomacie. Vyvoj
ekonomickej a obchodnej diplomacie SR, jej aktudlne vyzvy v ekonomike $tatu. Interkultirny
rozmer ekonomickej a obchodnej diplomacie. Typologia diplomatickych rokovani. Zaklad
diplomatického protokolu a etiky. Vykon ekonomickej a obchodnej diplomacie SR — praktické
priklady, pripadové stadie.

Odporiacana literatira:

STOURACOVA, J. a kol. 2012. Promény ekonomické diplomacie v CR a ve svété. Professional
Publishing 2012. 252 stran, ISBN 978-80-7431-081-2

RUZEKOVA, Viera — ZABOJNIK. Stanislav — HRINKO, Jan. 2021: Teritorialne analyzy a
ekonomicka diplomacia. Sprint2. (v priprave, termin vydania podla edi¢ného planu 11/2021).
Van BERGEIJK, P A.G. 2018. Research Handbook on Economic Diplomacy. Publisher: Edward
Elgar. 2018. 416 pgs. ISBN: 978 1 78471 083 5

IMBERT, F.B.2017. EU Economic diplomacy strategy, In-depth analysis. European Parliament,
Policy Department. 2017. Online: Research Handbook on Economic Diplomacy

GULLOVA, S. 2013. Mezinarodni obchodni a diplomaticky protokol. 3. vydani. Praha: Grada
2013. ISBN: 978-80-247-4418-6

Sylabus predmetu:

1. Uvod do problematiky, informacia o priebehu vyuky, klasifikacii, rozdelenie seminarnych prac
- zakladné informécie o pojme ekonomicka a obchodna diplomacia.

2. Ekonomické dimenzia zahrani¢nej politiky a diplomacie — stru¢ne z historie vyvoja
diplomacie, formovanie typov diplomacie vo svete.

3. Postavenie ekonomickej diplomacie v teérii medzinarodnych vztahov, vyvojové trendy
svetovej ekonomiky a ich vplyv na formovanie ekonomickej dimenzie diplomatickych vzt'ahov.
4. Ekonomické a obchodna diplomacia ako néstroj rozvoja bilateralnych a multilateralnych
vztahov EU, postavenie a iloha EK a EP v tomto procese (pripadové §tudie aktivity EK a EP)

5. Modely riadenia ekonomickej a obchodnej diplomacie vo svete (pripadové Studie)

6. Ekonomicka a obchodna diplomacia vo svetle ¢innosti medzinarodnych ekonomickych

a obchodnych organizaciach (pripadové studie — aktivity ED v jednotlivych MEO)

7. Vyvoj ekonomickej a obchodnej diplomacie v SR, ekonomické a obchodna diplomacia SR,
ekonomickd a obchodna diplomacia SR v systéme ekonomickej politiky Statu. (pripadové stidie)
8. Aktudlne problémy a vyzvy ekonomickej a obchodnej diplomacie SR, konkurencieschopnost’
diplomacie SR.

9. Vykon ekonomickej diplomacie - zaklady technickej zdatnosti ekonomického diplomata
(pripadové studie - konkrétne spracovanie teritoria).




10. Zéklady diplomatického protokolu a etiky - prehl'ad v oblasti zakladov diplomatického
protokolu, diplomatickej koreSpondencii (klasifikacia a pouzitie, zvlastnostiach diplomatickych
rokovani, etiketa vo vztahu muza a zeny), typologii medzinarodnych zmluv (pripadové stadie)
11. Diplomaticka komunikacia (formy — verbalna, neverbélna, pisomna — pripadové stadie).
Zaklady rokovania v diplomacii (definicie, ciele, typy, fazy rokovania).

12. Dynamika diplomatickych rokovani. Negociacie v diplomatickej praxi (pripadové studie.
13. Multikultarny rozmer diplomatickych vztahov (pripadové studie)

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky, pripadne d’alSie jazyky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 89

A B C D E FX

47.19 33.71 14.61 4.49 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD., Ing. Jan Hrinko, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 18.01.2022

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Rozsirovanie Eurdpskej unie a jej vonkajsie vztahy (v
KMO OF/ anglickom jazyku)
OOB21133/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: Prednéska / Cvicenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 / 2 Za obdobie Stadia: 26 / 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupen Studia: 1., N

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

40 % aktivna ucast’ v ramci seminarov a priebeznd pisomna praca, rieSenie zadania s vyskumnym
zameranim a jeho prezentécia;

60 % pisomna skuska;

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 3 kreditov x 26 h =78 h.

Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti

Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Ucast’ na seminaroch: 26 hodin

Koordinacia v time a spracovanie priebeznej pisomnej prace, priprava zadania s vyskumnym
zameranim a jeho prezentacie: 13 hodin

Priprava na skasku: 13 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- schopnost’ vnimat’ multidimenzionalnu povahu problematiky vonkaj$ich vztahov ES/EU,

- vybavenost’ znalostami o retrospektive rozsirovania ES/EU v kontexte vonkajsich vztahov ES/
EU,

- vybavenost’ znalostami o alternativach rozsirovania ES/EU a pochopenie ich perspektivy ako
vychodisko d’al§ieho zvySovania vlastnej odbornej kvalifikécie.

Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- celostne vnimat’ suvislosti spolocenskej, geoekonomickej a geopolitickej povahy vo vztahu k
problematike roz§irovania ES/EU a brexitu,

- vyuzivat’ verejne dostupné databazy idajov a identifikovat’ potencial roz§irovania EU,

- schopnost’ komparovat’ status quo rozsirovania EU, ako aj interpretovat’ ho v kontexte vonkajsich
vztahov EU.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- porozumiet’ oficialnym dokumentom institucii na narodnej, europskej ¢i medzinarodnej Grovni
v prislusnej oblasti,

- vychadzajuc z faktov a dat, vecne argumentovat’, inovativne, tvorivo a pruzne mysliet

v savislostiach v ramci interdisciplinarneho pristupu k problematike rozsirovania ES/EU a brexitu,




- kritické zhodnotenie, syntéza teoretickych poznatkov a interpretdcia analytickych vystupov
ako predpoklad nadvézujiceho samostatného zvySovania svojej kompetencie v oblasti europskej
integracie.

Stru¢na osnova predmetu:

Retrospektiva rozsirovania ES/EU v kontexte vonkajsich vztahov ES/EU. Status quo roz$irovania
EU v kontexte vonkajsich vztahov EU. Perspektiva rozsirovania EU v kontexte vonkajsich vzt'ahov
EU. Vyhody a nevyhody vyplyvajtce z rozsirenia ES/EU a vystapenia z ES/EU.

Odporiacana literatira:

1. Official sources from the official European Union website: Enlargement Package 2022.

2. GATEVA, E. (2015). European Union Enlargement Conditionality. Basingstoke: Palgrave
Macmillan.

3. HOTI, A. — KOSIR, I. eds. (2015). (eds.). European perspectives of the Western Balkans
countries . Prishtina: AAB College.

4. SCHWARZINGER, M. European Union Enlargement: Background, Developments, Facts.1st
ed. London: Taylor and Francis, 2017. ISBN 9781351311120.

5. KEUKELEIRE, S. — DELREUX. T. (2022). The Foreign Policy of the European Union. (2nd
ed. Basingstoke: Palgrave Macmillan, 2014. 3rd ed. Bloomsbury Publishing. (2022). ISBN
9781350930483)

Sylabus predmetu:

1. Uvod do rozsirovania ES/EU a terminolégie v kontexte vonkajsich vztahov ES/EU (vonkajsie
vztahy ES/EU, pristupové kritéria, Europska susedska politika).

2. Prvé rozsirenie ES (1973, Spojené kral'ovstvo Velkej Britanie a severného Irska, frsko,
Dansko) — vychodiska a status quo integracie v kontexte vonkajsich vzt'ahov ES.

3. Druhé rozsirenie ES (1981, Grécko) — vychodiska a status quo integracie v kontexte
vonkajsich vztahov ES.

4. Tretie rozsirenie ES (1986, Spanielsko, Portugalsko) — vychodiska a status quo integracie v
kontexte vonkajsich vzt'ahov ES.

5. Stvrté rozsirenie EU (1995, Rakusko, Finsko, Svédsko) — vychodiska a status quo integracie v
kontexte vonkajsich vztahov EU.

6. Piate rozsirenie EU (2004, 2007, krajiny strednej a vychodnej Eurdpy, Cyprus, Malta) —
vychodiska a status quo integracie v kontexte vonkajsich vztahov EU.

7. Sieste rozsirenie EU (2013, Chorvatsko) — vychodisk4 a status quo integracie v kontexte
vonkajsich vztahov EU.

8. Kandidatske krajiny v kontexte indexov relevantnych k pristupovym kritériam a EU.

9. Potencialne kandidatske krajiny v kontexte indexov relevantnych k pristupovym kritériam a
EU.

10. Brexit ako precedens dezintegracie EU, proces vystupenia z EU.

11. Alternativy rozsirovania ES/EU v eurdpskom a eurazijskom priestore.

12. EU a jej partneri s iniciativnym pristupom k jej rozsireniu — spektrum nézorov a interpretacii.
13. EU a jej partneri s rezervovanym pristupom k jej rozsireniu — spektrum nazorov a
interpretacii.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 54




A B C D E FX

70.37 22.22 7.41 0.0 0.0 0.0

Vyuéujci: doc. Ing. Denisa Ciderova, PhD., MA

Datum schvalenia: 22.02.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realiz4ciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Corporate Compliance
KMO OF/
0OO0B21134/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
40 % semestralna praca, jej prezentécia a diskusia
60 % pisomna skuska.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 17 hodin

Spracovanie semestralneho projektu: 13 hodin

Priprava na skusku: 48 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- Studenti sa oboznamia s problematikou corporate compliance (dodrZiavanie suladu organizacie s
pravnymi a etickymi poziadavkami), ktord je spolu s riadenim rizik sucast’ou corporate governance
alebo dobrej spravy spolo¢nosti.

- Problematika corporate compliance bude predstavend v kontexte novej institucionalnej
ekonomickej teorie a predovSetkym na pozadi tedrie transakénych nakladov (poziadavka byt
v sulade s pravnym a etickym prostredim firiem podla tohto teoretického ramca vychadza z
hospodarskej reality, v ktorej sa mézeme stretnit’ s nedokonalou informovanostou, oportunizmom
a so Specifickymi aktivami).

- Studenti budu chapat’ potrebu implementacie corporate compliance v medzinarodnom obchode
a podnikani, ktoré mozno nazvat’ opdt’ v ramci novej instituciondlnej ekonomickej teorie ako
governance structures alebo nastroje zaistenia Specifickych transakcii (rovnako ako corporate
governance a riadenie rizik).

Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- Uvedomenie si existencie a potreby mitigacie opera¢ného rizika, prameniaceho predovsetkym z
ohrozenej reputacie a z hroziacich sankcii v pripade porusenia pravnych predpisov organizacie.

- Orientécia v relevantnych pravnych predpisoch, predovsetkym v poziadavkach Zakona o ochrane
pred legalizaciou prijmov z trestnej ¢innosti a o ochrane pred financovanim terorizmu a Zakona o
vykonavani medzinarodnych sankcii.




- Osvojenie si zakladnej legislativnej, ale aj etickej poziadavky corporate compliance, a to poznania
svojho obchodného partnera, vratane praktickej implementacie tejto poziadavky pomocou ziskania
informadcii z relevantnych zdrojov a databaz.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- V sulade s profilom absolventa pripravenost’ niest’ zodpovednost’ za svoju ¢innost’ a rozhodnutia
s prihliadnutim na ich spolocenské dosledky.

- Obozretnost’ pri podnikani, vratane primeranej transparentnosti voci externému prostrediu.

- Schopnost’ analyzy a vyberu obchodného partnera v medzinarodnom obchode.

- Schopnost’ vyuzivat’ informacné databazy o fyzickych a pravnickych osobach.

- Kompetencia pri redukcii operacného rizika prameniaceho z legislativnych a etickych
poziadaviek.

Stru¢na osnova predmetu:

Teoretické¢ vychodiska aplikované na problematiku corporate compliance. Ochrana pred
legalizaciou prijmov z trestnej Cinnosti (angl. anti-money laundering, alebo AML) ako sucast’
corporate compliance a na vyssej Urovni corporate governance. Manazérske rucenia a zlyhania
pod vplyvom finan¢nej a hospodarskej krizy. Implementacia medzinarodnych Standardov v podobe
slovenskej normy zakona 297/2008 Z. z. v zneni hlavne novelizacie zékona €. 52/2018 Z. z.). Zasada
poznania obchodného partnera v praxi. Nariadenie Eurépskeho parlamentu a Rady (EU) 2016/679
z 27. aprila 2016 o ochrane fyzickych osdb pri spractivani osobnych tdajov a o vol'nom pohybe
takychto udajov, ktorym sa zrusuje smernica 95/46/ES (vSeobecné nariadenie o ochrane udajov).

Odporiacana literatira:

1. ALBUQUERQUE, Fabio a Paula Gomes DOS SANTOS, eds. Accounting and
Financial Reporting Challenges for Government, Non-Profits, and the Private Sector
[online]. IGI Global, s. 24-57. Advances in Finance, Accounting, and Economics. DOI:
10.4018/978-1-6684-7293-4.ch002. ISBN 9781668472934. Dostupné na internete: https://
services.igi-global.com/resolvedoi/resolve.aspx?doi=10.4018/978-1-6684-7293-4.ch002
2. MANACORDA, Stefano a Francesco CENTONZE, eds. (2022). Corporate Compliance on a
Global Scale [online]. Cham: Springer International Publishing.

3. MORAVEC, Tomas a Lucie ANDREISOVA. (2021). Obchodni spole¢nosti pohledem
Corporate Governance. Praha: Grada Publishing, Pravo pro praxi.

4. STEINHAUSER, Dusan a Cubos PAVELKA. (2021). Riadenie rizik v medzinarodnom
obchode. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM.

Sylabus predmetu:

1. Uvod, podmienky predmetu, teoretické vychodiska.

2. Nova inStituciondlna ekonomickd teoria a teoria transakénych nékladov v aplikécii na
problematiku corporate compliance.

3. Corporate compliance (CC) ako sucast’ corporate governance (CG).

4. Finan¢na hospodarska kriza z roku 2008 a jej suvis so zlyhanim corporate governance.

5. Kddex spravy spoloc¢nosti na Slovensku (porovnanie verzie z roku 2008 a 2016).

6. Legislativne poziadavky implementacie corporate governance (podl'a § 20 Zakona 431/2002 o
uctovnictve).

7. Tietiové bankovnictvo a Zelena kniha tietiové bankovnictvo EU z roku 2012 a vyhlasenie o
dodrziavani zasad CG 2016.

8. Ukézka vyro¢nych sprav povinnych subjektov.

9. 40 odporucani Financial Action Task Force (FATF) a Vyrocné spravy z roku 2017 a 2016
Spravodajskej jednotky Financ¢nej policie SR.

10. Manazérske ruCenie a trestnopravna zodpovednost’ pravnickych osob.




11. Ochrana osobnych udajov (podla Nariadenia Eurdépskeho parlamentu a Rady (EU) 2016/679
z 27. aprila 2016 o ochrane fyzickych 0sob pri spractvani osobnych udajov a o vol'nom pohybe
takychto udajov).

12. Priklady zlyhania CG v praxi a priklady zlyhania CC v praxi.

13. Praktické cvicenie preverovania obchodného partnera pomocou verejne dostupnych

zdrojov a sankénych zoznamov. Medzinarodné sankcie (podl'a Zakona 289/2016 o vykonavani
medzinarodnych sankcif).

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 55

A B C D E FX

74.55 18.18 7.27 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Dusan Steinhauser, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Medzinarodny energeticky trh a dekarbonizacia
KMO OF/
OOB21135/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
40 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomny test (skuska)

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na prednaskach: 26 hodin

Priprava seminarnej prace: 26 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- o principoch obchodovania na medzinarodnom trhu s energetickymi nosi¢mi a ich implikacii pre
energetickl politiku SR,

- 0 vyvoji a aktudlnom stave energetickej tinie EU,

- dekarbonizaénej politike EU a dopadoch na konkurencieschopnost’ exportu SR.

Studenti nadobudnii v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- kvalifikovane spracovavat informacie z medzinarodnych databaz a reportov v oblasti
medzinarodného energetického trhu ako aj konkrétnych energetickych nosicov,

- identifikovat’ dopady regulacie na podnikatel'sky zdmer v oblasti energetiky,

- spracovat’ analyticky dokument o aktudlnom stave konkrétneho problému v oblasti energetiky na
medzinarodnej Grovni alebo v SR.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- komplexny prehlad o podnikatel'skych prilezitostiach plyntcich z aktudlnych trendov na
medzinarodnom energetickom trhu,

- porozumiet’ $pecifickosti a miere regulacie na energetickom trhu,

- schopnost’ identifikovat’ prileZitosti plyniice z fondov EU alokovanych pre oblast’ energetiky.

Struc¢na osnova predmetu:

Medzinarodny energeticky trh s dorazom na trh s uhl'ovodikmi a stav energetickej bezpecnosti
SR a EU. Konkrétne aspekty zahrani¢ného obchodu s energetickymi nosi¢mi SR a dopadoch na
zahrani¢ny obchod a jeho Struktiru. Energeticka tinia, vznik, piliere a iniciativa dekarbonizacie.




Vplyv dekarbonizacnych opatreni a Green Deal na konkurencieschopnost’ slovenskych exportérov
povinnost'ou obchodovat’ emisné povolenky a znasat’ naklady podpory extenzivnejsieho vyuzivania
obnovitelnych zdrojov.

Odporiacana literatira:

1. HAFNER, Manfred; TAGLIAPIETRA, Simone. (2020). The geopolitics of the global energy
transition. Springer Nature.

2. KASTAKOVA, Elena a Matas ZATKO. (2018). Vplyv geopolitickych zmien na potencial
zahrani¢noobchodnych vztahov Slovenska s Ruskom. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 109
.
3. MISIK, Mat$.#(013). Energeticka politika v rozsirenej Eurdpskej tnii: roly a preferencie
Ceskej republiky, Pol'ska a Slovenska. Praha: Ustav mezinarodnich vztahd. 2013. 205 s.

4. NIES, S. et al. The European Energy Transition: Actors, Factors, Sectors. European Energy
Studies. Florence School of Regulation. Clays and Casteels Law Publishing. 2019. Leuven. 545 s.
e-book: 9789077644591.

5. TICHY, Lukas, et al. (2018). Vnitini a vn&j$i dimenze energetické politiky a bezpeénosti EU.
Mezinarodni vztahy, 2018.

6. VAN DE GRAAF, Thijs; SOVACOOL, Benjamin K. (2020). Global energy politics. John
Wiley & Sons, 2020.

Sylabus predmetu:

1. Aktudlny vyvoj medzinarodného energetického trhu podla IEA a EIA.

2. Energeticka politika a energetickd bezpecnost’ SR.

3. Najvyznamnejsie spolo¢nosti na medzindrodnom energetickom trhu a zahrani¢ni akcionari v
slovenskej energetike.

4. Problémy a vyzvy eurdpskeho energetického trhu. Regulacia medzinarodného a narodného
energetického trhu.

5. Energeticka tinia EU.

6. Energeticka politika EU a SR, zimny legislativny bali¢ek Eurépskej komisie z roku 2016.

7. Medzinarodny energeticky trh s uhlim a ropou, energeticka bezpecnost’ SR pre oblast’ dodavky
ropy.

8. Medzinarodny energeticky trh so zemnym plynom, energeticka bezpecnost’ SR pre oblast’
dodavky zemného plynu.

9. Medzinarodny energeticky trh s jadrovym palivom.

10. Medzinarodny elektroenergeticky trh. Energeticka bezpecnost’ SR v elektroenergetike a
cezhrani¢né prenosy.

11. Dekarbonizacia a obnovitelné zdroje. Postavenie obnovitel'nych zdrojov v energeticke;j
bilancii SR a dopady na konkurencieschopnost’ priemyselnych exportérov SR.

12. Uhlikové cl4 a ich vyznam v spoloénej obchodne politike EU.

13. Elektromobilita a jej dopady na medzinarodny energeticky trh.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky jazyk, anglicky jazyk

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 71

A B C D E FX

25.35 64.79 9.86 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Stanislav Zabojnik, PhD., Ing. Viktoéria Pestova




Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realizéciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijné¢ho programu doc. Ing. Paula PuSkéarova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sonia Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'akova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nazov predmetu: Obchodné rokovanie
KMO OF/
OOB21136/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
20 % aktivna ucast’ v ramci seminarov
20 % semestralna praca a jej prezentacia
60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Spracovanie semestralnej prace: 16 hodin

Priprava na zavere¢nu skusku: 36 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- pochopit’ a zvladnut’ stvislosti pri uplatneni viacerych disciplin (psycholégia, komunikacia,
prezentacia, etika, etiketa, duSevna hygiena, stratégia...) v priprave na obchodné rokovanie

a pochopit’ potrebu komplexného pristupu k negociacnému procesu,

- zvladnut’ vyber a pouzitie konstruktivnych a uc¢innych rokovacich a predajnych technik a tvorivo
pouzivat’ rézne metddy ovplyvitovania obchodného partnera,

- pochopit’ a osvojit’ si interkultirne odlisnosti a vhodne ich aplikovat pri rokovani s partnerom

z cudzieho kultarneho prostredia (spdsob vnimania kultarnych odlisnosti, ochrana pred kultirnym
Sokom, rokovaci §tyl, interkultirne modely negociacii),

- zvladnut' rokovacie a predajné techniky, uzatvaracie techniky a vlastnosti profesionalneho
negociatora.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najméa nasledovné zruénosti:

- schopnost’ profesionalne pripravit’ a viest’ obchodné rokovania doma a v zahranié¢i, v obchodnych
spolo¢nostiach i medzindrodnych organizacach,

- ovladanie rokovacich, predajnych a uzatvaracich technik obchodnych rokovani,

- schopnost’ poznavania partnera a typologie obchodného partnera, osvojenie si vlastnosti
profesionalneho negociatora,

- profesiondlne sa orientovat’ v multikultirnom prostredi medzinarodnych rokovani a vyjednavani,




- zvladnut kultivované vystupovanie a zohl'adnit’ pri tom etické hl'adiska a zasady etikety, uplatnit’
ich v oblasti medzinarodnych rokovani.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ profesionalne organizovat’ obchodné rokovanie nielen medzi dvomi partnermi, ale aj
schopnost’ komunikovat’ a posobit’ v rokovacich timoch, eliminovat’ rizika a negativne vplyvy,

- schopnost’ pdsobenia v manazérskych a obchodnickych poziciach v zahrani¢i (vo firméch,
medzinarodnych ekonomickych organizaciach a na diplomatickych zastupeniach),

- schopnost’ odborne viest’ obchodné rokovanie v cudzom jazyku v medzindrodnom prostredi,
samostatne a konstruktivne robit’ rozhodovanie v procese negociacii, pohotovo a eticky reagovat’
na poziadavky zahrani¢nych partnerov,

- zvladnut’ proces neustaleho sebazdokonal'ovania v zdujme d’alSieho odborného a profesionalneho
rastu.

Stru¢na osnova predmetu:

Multidisciplinarny pristup k obchodnému rokovaniu, aplikacia psycholégie, socioldgie,
komunikacie, odlisnosti kultar a jeho vplyvu na obchodné rokovanie. Ciele a definicie obchodného
rokovania. Typoldgia obchodnych rokovani a jeho druhy, rokovacie a predajné techniky. Fazy
obchodného rokovania. Multikultirny rozmer obchodnych rokovani. Obchodné rokovanie ako
pracovny postup komeréného pracovnika. Etika v obchodnom rokovani a presadzovanie zaujmov.

Odporiacana literatira:

KNAPIK, P.: Obchodné rokovanie I. 2010. Bratislava: Ekoném 2010, s. 444. ISBN
978-80-225-2992-1

KNAPIK, P. - ZORKOCIOVA, O. 2006. Vplyv kultirnych odlisnosti na obchod a rokovanie v
medzinarodnom obchode. Bratislava: Ekonom 2006, s 320, ISBN 80-225-2154-X

GULLOVA, S. 2013. Mezinarodni obchodni a diplomaticky protokol (3. vydéani). Praha: Grada
2013, s. 336. ISBN 978-80-247-4418-6

LAPSANSKY, L. 2012. Obchodné rokovania vo francizskom jazyku. Bratislava: Ekonom 2012,
s. 107. ISBN 978-80-225-3483-3

KORDA, P. 2011. Zlata pravidla obchodniho vyjedndvani (jak obh4jit své ceny a marze a stat se
mistrem ve vyjednavani). Praha: Grada 2011, s. 208. ISBN 978-80-247-3752-2
GROSSMANOVA, Marta. 2010. Obchodné rokovanie v angli¢tine. Bratislava: Sprint dva. 2010.
ISNB 978-80-893-932-37

DAVIES Melissa. Practical Negotiation Handbook. Vyd. Kogan Page Ltd. New York, 2021.
ISBN: 1398601802. 248 pgs.

Sylabus predmetu:

1. Profil komeréného pracovnika pdsobiaceho v oblasti medzinarodného podnikania a
zahrani¢ného obchodu, vztah medzi ovladanim pozadovanych odbornych disciplin a ich
uplatiiovanim v obchodnom rokovani (roviny obchodu, filozofia obchodu, obchodné aktivity,
siln¢ a slabé stranky obchodnika, faktory ovplyvitujuce Gspesny predaj).

2. Obchodné rokovanie, jeho ciele a definicie, navody na dosahovanie dohody (typolégia dohod),
anatomia obchodného rokovania (pojmy).

3. Povaha obchodného rokovania, typy obchodného rokovania (akvizicia, cenové rokovanie,
urgencia, reklamdcia...).

4. Priprava obchodného rokovania, formy (AKO) pripravy na obchodné rokovanie a oblasti (CO)
pripravy na obchodné rokovanie.

5. Rokovacie a predajné techniky, uzatvaracie techniky. Transak¢nd analyza. Poznavanie partnera
a sebapoznavanie, typologia obchodného partnera, vlastnosti a poziadavka na profesionalneho
negociatora.




6. Fazy obchodného rokovania a ich obsah, pasce obchodného rokovania, po¢itacom
podporovana priprava. Priebeh obchodného rokovania (kyberneticka schéma fungovania prvkov
obchodného rokovania).

7. Stratégia, taktika, technika obchodného rokovania, prostriedky obchodného rokovania,
metodika obchodného rokovania, obchodné rokovanie ako pracovny postup.

8. Metddy a zasady vystupovania a ovplyvilovania v obchodnom rokovani (vhodné a nevhodné)
9. Vplyv kultarnych odliS$nosti na obchodné rokovanie, model kultary, kultirny Sok, repatriacny
Sok, kritéria pouzivané na odliSenie kultur a ich vyznam, dynamika vzt'ahov medzi kultarami,
kultirna identita a predsudky. Zvlastnosti rokovania so zahrani¢énymi partnermi, rokovacie $tyly,
proceduralne pravidla, negociacné stratégie, profil negociacného $tylu, interkultirne modely
negociacii. Priebeh obchodného rokovania a jeho etapy v cudzom kultirnom prostredi. Rizika a
bariéry rozhodovania, predchadzanie konfliktom v obchodnom rokovani.

10. Priprava manazérov na pozicie v zahranici, praca komer¢ného pracovnika v cudzom
kultirnom prostredi. Zvlastnosti komunikacie v cudzich kultarach.

11. Obchodné rokovanie ako praca, dusevna hygiena, normy a pravidla pre obchodné rokovanie
(firemné, zdkonné). Nebezpecné pocity pri obchodnom rokovani a kontrola ich prejavov.
Diagnostika a hodnotenie pracovnikov zacastitujucich sa obchodného rokovania.

12. Etika v obchodnom rokovani a presadzovanie zaujmov.

13. Vlastnosti rokujucich a ich typoldgia. Rokovanie v time. Vyuzitie komunikacie v obchodnom
rokovani (typologia, rozdelenie komunikécie, komunika¢né zasady, bariéry komunikacie

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 38

A B C D E FX

86.84 10.53 0.0 2.63 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD., Ing. Jan Hrinko, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 18.05.2022

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Ochrana dusevného vlastnictva v medzinarodnom
KMO OF/ obchode
OO0OB21137/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 3

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

10 % priebezna praca a ulohy pocas semestra
30 % semestralny projekt

60 % pisomna sktska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- hlboké vedomosti v oblasti ochrany dusevného vlastnictva uplatnitelné v medzinarodnom
obchode,

- porozumenie suvislostiam medzi ochranou dusevného vlastnictva a medzinarodnym obchodom,
- poznatky a porozumenie postupom, ktoré sa vyuzivaju pri ochrane dusevného vlastnictva na
narodnej, eurodpskej aj medzinarodnej urovni,

- poznatky o vzt'ahoch k suvisiacemu odboru pravo dusevného vlastnictva.

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ aktivnym spdsobom ziskavat’ nové znalosti a informécie napr. z registrov prav
priemyselného vlastnictva, ako aj schopnost’ tieto informdacie analyzovat’, integrovat’ a vyuzivat pri
tvorbe stratégie ochrany dusevného vlastnictva v medzindrodnom obchode,

- schopnost’ tvorivym spdsobom navrhovat’ a realizovat’ rieSenia tykajice sa ochrany dusevného
vlastnictva v medzinarodnom obchode,

- schopnost formulovat’" odportcania pre realizaciu ochrany dusSevného vlastnictva v
medzinarodnom obchode.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ pracovat’ v timoch ako aj koordinovat’ pracu v timoch v danej oblasti,

- schopnost’ samostatne a zodpovedne rozhodovat’ v meniacom sa medzinarodnom prostredi,

- schopnost’ inovativne a tvorivo mysliet’ pri navrhovani stratégie ochrany dusevného vlastnictva
v medzinarodnom obchode,

- schopnost’ komunikovat’ o odbornych nazoroch a prezentovat vysledky vlastného stadia a prace.

Struc¢na osnova predmetu:




Ochrana dusevného vlastnictva v Slovenskej republike, v Europskej inii a v zahranic¢i, autorské
prava a prava priemyselného vlastnictva, registre prav a reSerSe, stratégia ochrany duSevného
vlastnictva, komercializacia dusevného vlastnictva, porusovanie prav dusevného vlastnictva.

Odporiacana literatira:

1. ADAMOVA, Zuzana (2020). Pravo dusevného vlastnictva. TINCT. 224 s.

2. ADAMOVA, Zuzana (2019). Nové technoldgie, internet a dugevné vlastnictvo 3. Pravnicka
fakulta Trnavskej univerzity, 245 s. ISBN 9788056801819

3. STEWART, George (2020). International Trade and Intellectual Property. Routledge, 216 s.
ISBN 9780367158996

Sylabus predmetu:

Uvod do problematiky ochrany dugevného vlastnictva v medzinarodnom obchode, vyznam

z mikroekonomického a makroekonomického pohl'adu, dusevné vlastnictvo v obchodnych
dohodach EU.

2. Autorské prava a s nimi suvisiace prava v SR a v medzinarodnom kontexte vratane Dohody o
obchodnych aspektoch prav dusevného vlastnictva (TRIPS).

3. Patenty v SR a v medzinarodnom kontexte vratane Dohody o obchodnych aspektoch prav
dusevného vlastnictva (TRIPS).

4. Uzitkové vzory v SR a v medzinarodnom kontexte.

5. Dizajny v SR a v medzindrodnom kontexte vratane Dohody o obchodnych aspektoch prav
dusevného vlastnictva (TRIPS).

6. Ochranné zndmky v SR a v medzindrodnom kontexte vratane Dohody o obchodnych
aspektoch prav dusevného vlastnictva (TRIPS).

7. Zemepisné oznacenia a oznacenia poévodu, zarucené tradicné Speciality v SR a v
medzinarodnom kontexte vratane Dohody o obchodnych aspektoch prav dusevného vlastnictva
(TRIPS).

8. Obdobné¢ prava ako logo, know-how, obchodné tajomstvo vratane Dohody o obchodnych
aspektoch prav dusevného vlastnictva (TRIPS).

9.. Registre prav priemyselného vlastnictva, reserSe — vyuzite'nost’ v medzinarodnom obchode.
10. Stratégia ochrany dusevného vlastnictva pri prenikani na nové trhy.

11. Komercializacia duSevného vlastnictva - udelenie licencie, prevod prav, zalozenie dcérskej
spolocnosti.

12. Porusovanie prav dusevného vlastnictva, organy zabezpecujuce ochranu prav dusevného
vlastnictva — sudy, colné sprava, transfer technologii.

13. Prezentovanie a diskusia semestralnych projektov.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 133

A B C D E FX
18.8 36.84 28.57 11.28 3.76 0.75

Vyuéujuci: prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD., M.B.L.-HSG
Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023




Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula PuSkéarova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sonia Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'akova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nézov predmetu: Zahrani¢noobchodné vzt'ahy Eurdpskej tnie s tretimi
KMO OF/ krajinami
OOB21138/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

20 % riesenie pripadovych stadii,

20 % vypracovanie a prezentacia semestralnej prace a diskusia k nej,
60 % pisomna skuska.

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 26 hodin.

Priprava na seminare: 13 hodin.

Spracovanie semestralnej prace: 26 hodin.

Priprava na zavere¢nu skusku: 39 hodin.

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- prehibenie vedomosti o zahrani¢noobchodnych vztahoch EU voéi vybranym teritoriam, najméi
teritoriam s nepreferenénymi dohodami,

- poznatky o aktualnych zahrani¢noobchodnych poziciach EU,

- poznatky o suvislostiach medzi spolo¢nou obchodnou politikou a pol'nohospodarskou politikou
EU na priklade vyvoja vztahov EU s krajinami Afriky, Karibiku a Tichomoria a Latinskou
Amerikou a na priklade konkrétnej komodity,

- porozumenie vyuzivaniu netarifnych prekézok, najméa uréovania pravidiel povodu na konkrétnych
prikladoch.

Studenti nadobudni v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- schopnost’ vyuzivat’ verejne dostupné udaje v oblasti medzinarodného obchodu a identifikovat
potencial zahrani¢noobchodnej pdsobnosti EU (export alebo import) v konkrétnom teritoriu,

- schopnost’ spracovat’ prezentaciu a vyvoji zahrani¢noobchodnych vztahov EU a pozicii EU vo
vybranom teritoriu,

- schopnost’ formulovat’ odporucania pre rieSenie aktualnej situacie v ramci zahrani¢cnoobchodnych
vztahov EU.

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- schopnost’ pracovat’ v timoch ako aj koordinovat’ pracu v timoch a riesit’ zadania v ramci timov,




- vychadzajuc z faktov a dat schopnost’ vediet’ obhdjit’ vystupy pripadovych stadii pre vybrané
krajiny,

- schopnost’ kriticky zhodnotit’ ziskané poznatky,

- schopnost’ mysliet’ tvorivo a inovativne pri hl'adani perspektiv rozvoja zahrani¢cnoobchodnych
vztahov EU.

Stru¢na osnova predmetu:

Aktudlna situacia vo vyvoji zahrani¢noobchodnych vztahov EU s vybranymi krajinami a
teritoriami. Predmet tematicky nadvizuje na predmet zahrani¢noobchodna politika EU, ale vo
svojom obsahu sa stistredi na vyuZivanie obchodnych nastrojov EU v konkrétnych obchodnych
vzt'ahoch so zameranim na netarifné prekazky v ramci preferencnych a nepreferencnych dohdd.
Predmet je zalozeny predovsetkym na rieSeni pripadovych stadii a diskusii.

Odporiacana literatira:

1. KASTAKOVA, Elena - DRIENIKOVA, Kristina - ZUBALOVA, Cubica. (2019). Impact
of the Geopolitical Changes on the EU Foreign Trade Relations with Selected Territories :
Implications for the Slovak Economy. Reviewers: 1st Edition. Saint Petersburg : Saint Petersburg
University Press, 2019. 246 s.

2. ZUBALOVA, Lubica. Zahrani¢noobchodna politika EU : (vztahy s vybranymi regionmi). 1.
vyd. Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM, 2017. 166 s.

3. CADOT, Olivier. (2018). Reforming Non-Tariff Measures. From Evidence To Policy
Advice.World Bank 2018.

4. GIUMELLI, Francesco. (2019). The Success of Sanctions: Lessons Learned from the EU
Experience, Goutledge.

5. LAURSEN, Finn — ROEDERER-RYNNING, Christilla (Eds.) (2020). The EU and the New
Trade Bilateralism. 21st Century Trade. Routledge, 170 p.

6. GIEG, Philip et al. (Eds.). (2021). EU-India Relations. The Strategic Partnership in the Light
of the European Union Global Strategy. Springer Cham, 377 p.

Sylabus predmetu:

1. Systém bilateralnych vztahov EU voéi jednotlivym krajinam/integraénym zoskupeniam.
Preferencné vs. nepreferencné vzt'ahy.

2. Obchodna politika vs. spoloéna polnohospodarska politika - $pecifika vyvoja vztahov EU voéi
krajinam Afriky, Karibiku a Tichomoria a Latinskej Amerike na priklade obchodu s bananmi.

3. VyuZivanie netarifnych prekazok v obchode s EU — uréovanie pravidiel pdvodu a ich aplikacia
vo vztahu k jednotlivym teritoriam.

4. Zjednodusenie pravidiel povodu pri obchodnych vztahoch s Jordanskom v ramci Dohody EU
Jordan Compact.

5. Vyuzitie sankcii ako nastroja obchodnej politiky v zahrani¢noobchodnej politike EU.

6. Vyvoj zahrani¢noobchodnych vztahov EU s Iranom v kontexte jadrovej dohody a sankcii zo
strany USA a EU.

7. Perspektivy zahraniénoobchodnych vztahov EU s Kubou.

8. Perspektivy zahrani¢noobchodnych vztahov EU s krajinami Eurazijskej hospodarskej unie.

9. Vyznam preferencnych vs. nepreferenénych vztahov na priklade krajin vychodnej vetvy
susedskej politiky EU.

10. Perspektivy zahraniénoobchodnych vztahov EU s USA.

11. Perspektivy dohody o volnom obchode medzi EU a Indonéziou.

12. Vyvoj a perspektivy zahrani¢noobchodnych vzt'ahov a perspektivy dohody o vol'nom
obchode s Indiou.

13. Preferenéné obchodné vzt'ahy EU na priklade vybranej krajiny.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:




slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych studentov: 117

A B C D E FX

18.8 17.95 31.62 22.22 9.4 0.0

Vyuéujuci: Ing. Cubica Zubalova, PhD., Ing. Kristina Drienikova, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Medzinarodné fazie a akvizicie
KMO OF/
OO0OB21139/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

10 % aktivna ucast’ na seminaroch

30 % test

60 % priprava a prezentacia konkrétnej cezhrani¢nej investicie

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 26 hodin

Priprava obchodného pripadu a prezentacie: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- znalost” konkrétnych nélezitosti a postupu realizdcie medzinarodnych fuzii a akvizicii angazujtc
slovensku spolo¢nost’ (investor alebo predmet investicie),

- prehl'ad o uspesnych pripadoch a zlyhanych transakciach,

- poznanie Specifik a rizik prostredia a procesu priamych zahrani¢nych investicii.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- osvojenie konkrétneho postupu due diligence pri cezhrani¢nych faziach a akviziciach,

- Struktarovanie finan¢nej analyzy a ocenenie (valuécia) konkrétneho pripadu (dealu),

- spracovanie analyzy rizik s dorazom na regulacné, pravne, dainové due diligence,

Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- zvladnutie komplexného procesu due diligence a ocefiovania predmetu investicie vo forme
cezhranicnej fuzie alebo akvizicie.

Struc¢na osnova predmetu:

Medzinarodné fuzie a akvizicie ako transakény proces (kupujuci vs. predavajuci). Fazy a
nacasovanie due diligence. Typy due diligence a ich dblezitost. Valuacia a hodnota synergii pri
cezhrani¢nych faziach a akvizicidch (M&As).

Odporacana literatira:




FERENCIKOVA, Soia, Daniel KRAJCIK, Jana PASZTOROVA a Alexandra PAPPOVA.
Stratégia medzinarodného podnikania: investicie, partneri a 'udské zdroje. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONOM, 2010, 318 s. ISBN 978-80-225-3063-7.

MYSICKA, V. a kol. Inovécie a trendy v M&A. Prakticka priru¢ka. 2020. C. H. Beck. 360 s.
ISBN: 978-80-89603-84-8.

REED LAJOUX, Alexandra The Art of M&A, 5th ed., Mc Graw-Hill 2019, ISBN
978-1260121780

WHITAKER, Scott C. Cross-border Mergers and Acquisitions. Wiley 2016, ISBN
978-1119042235

Sylabus predmetu:

. Uvod do realizacie medzinarodnych fizii a akvizicii.

. Predstavenie procesu due diligence.

. Fazy a nacasovanie M&A. Strana kupujiceho.

. Fazy a nacasovanie M&A. Strana predavajiceho.

. Struktura, uéely a typy due diligence.

. Due diligence — Cisty pracovny kapital a Cisty dlh.

. Due diligence — Cast’ finan¢na vykonnost’ (underlying financial performance).
. Danové a pravne sucasti due diligence.

9. Valuécia a jej proces.

10. Vynosovy pristup a metédy ocenenia.

11. Ocenovanie DFC, hodnota synergii a kontext tvorby hodnoty cez M&A.
12. Integracia due diligence, Uspesné priklady z praxe a zlyhania.

13. Sumarizacia due diligence a celkové vyhodnotenie.

01N LN W —

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 48

A B C D E FX

64.58 4.17 8.33 20.83 2.08 0.0

Vyuéujuci: Ing. Dagmar Grachova, PhD., Ing. Daniel Kraj¢ik, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 30.03.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Podnikatel'ské prileZitosti v Cine
KMO OF/
OO0B21140/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

10 % aktivna ucast’ na seminaroch

30 % test

60 % priprava a prezentacia obchodného pripadu

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 4 kreditov x 26 h = 104 h.
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 26 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Priprava obchodného pripadu a prezentacie: 26 hodin
Priprava na zavere¢nu skusku: 39 hodin.

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- 0 pecifikach a regulécii investicii, exportu a importu v CLR,

- 0 Specifikach obchodného rokovania s ¢inskym partnerom,

- 0 obchodnych prilezitostiach na ¢inskom trhu.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné zruénosti:

- pracovat’ s databdzami tdajov a e-commerce platformami umoziujiucimi identifikovat’ obchodné
prilezitosti na ¢inskom trhu,

- vediet identifikovat’ klI'acové Specifikd mentality a obchodného rokovania s ¢inskym obchodnym
partnerom,

- poznat’ poziadavky na zabezpeenie zakladného procesu uspesnej ucasti na veltrhu v CLR.
Studenti nadobudnii v pripade Gspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- reagovat’ na osobitosti ¢inskeho trhu (osobnostné, kvalitativne, regulaéné) spravnym nastavenim
metddy vstupu, resp. marketingovej stratégie v teritoriu,

- identifikovat’ podnikatel'ské prilezitosti zohl'adiiujuc Specifika ¢inskeho trhu,

- pripravit’ a prezentovat’ priklad obchodného pripadu s obchodnym partnerom z Ciny.

Struc¢na osnova predmetu:
Teritoridlna Struktiura a aktudlne trendy vo vyvoji medzinarodného obchodu. Systém (model)
ekonomickej diplomacie a vyuzitie jej sluzieb malymi a strednymi podnikmi. Zahrani¢énoobchodna




charakteristika, obchodné zvyklosti a Specifika teritoria CLR, Ruskej federacie, Brazilie, Indie,
Japonska, J. Korey, arabskych krajin a krajin juhovychodnej Azie. Implementécia Specifik teritoria
a Struktiry zahrani¢ného obchodu pre exportny/importny plan do daného teritoria.

Odporiacana literatira:

1. BALAZ, Peter, Stanislav ZABOJNIK a Lukas HARVANEK. China's Expansion in
International Business: <The> Geopolitical Impact on the World Economy. Cham: Palgrave
Macmillan/Springer Nature, 2019, 335 s. Palgrave Macmillan Asian Business Series. ISBN
978-3-030-21911-6. ISSN 2661-8435.

2. DATHE, Tracy; MULLER, Volker; HELMOLD, Marc. Business Opportunities and Risks in
China: Strategies and Recommendations from a European Perspective. Springer Nature, 2023.
3. LUZIKOVA, A.; KRIVOSHEY, A. Doing business in China: eight important considerations
when entering the Chinese market. 2020.

4. MZVaEZ. Ekonomické informacia o#teritériu. CLR. 2023

5. WANG, Yitong, et al. The Alibaba Challenge: How to Effectively Engage with a Billion
Customers. Management and Business Review, 2023, 3.1.

Sylabus predmetu:
1. Historicky kontext ¢inskych hospodarskych reforiem a vstup zahrani¢nych investorov na
¢insky trh.
. Obchodné rokovania s ¢inskym partnerom — $pecifika.
. Specifiké ¢inskeho obchodného jednania, modelové situacie.
. Uspesné slovenské a ¢eské firmy na &inskom trhu a model ich podnikania.
. Obchodné prilezitost’ na ¢inskom trhu — investicie.
. Regulacia priamych zahrani¢nych investicii na ¢inskom trhu.
. Regulacia v zahrani¢nom obchode CLR.
. Obchodné prilezitosti na ¢inskom trhu — export.
9. Obchodné prilezitosti na ¢inskom trhu — import.
10. Kvalitativne aspekty ¢inskeho tovaru.
11. Ziskanie ¢inskeho obchodného partnera prostrednictvom vel'trhov.
12. Identifikacia obchodnych prilezitosti na priklade Alibaba.com.
13. Simulécie obchodnych pripadov s ¢inskym obchodnym partnerom — export a import.
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Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky, anglicky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 0

A B C D E FX

0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0

Vyuéujuci: doc. Ing. Stanislav Zabojnik, PhD., Ing. Kristina Drienikova, PhD.

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 25.10.2023

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: Nézov predmetu: Pravo v medzinarodnom obchode
KOP OF/
OOE21059/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 4 Za obdobie Studia: 52
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 5

Odporacany semester/trimester Studia: 2.

Stupein Studia: II.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:
10 % priebezné hodnotenie pocas semestra
30 % postupova pisomka
60 % tstna alebo pisomna skuska

Pracovné zat’aZenie Studenta:

Celkové: pracovna zataz 5 kreditov x 26 h=130 h
Samostatne zat'azenie pre jednotlivé vzdelavacie ¢innosti
Ugast’ na seminaroch: 52 hodin

Priprava na seminare: 13 hodin

Priprava na pisomné overovanie vedomosti: 13 hodin
Priprava na skusku: 52 hodin

Vysledky vzdelavania:

Studenti nadobudnii v pripade Gspe$ného zvladnutia predmetu najma nasledovné vedomosti:

- zopakovanie a posilnenie znalosti zdkladnych instititov suikromného prava,

- Siroké pravne vedomosti, ktoré si potrebné v praxi v oblasti medzindrodného podnikania a
medzinarodného obchodu,

- porozumenie v $irSom kontexte zlozitejSim pravnym instititom, ktoré sa tykaji medzinarodného
obchodu a medzinarodného podnikania vo vSeobecnosti, a to v oblastiach podl'a stru¢nej osnovy
predmetu.

Studenti nadobudni v pripade tspesného zvladnutia predmetu najméa nasledovné zruénosti:

- Studenti chapu, ze regulacia medzindrodného obchodu podlieha medzinarodnému pravu,
europskemu pravu, jednotlivym vnuatrostatnym pravnym poriadkom i nestatnym formam reguléacie
ako su napr. obchodné zvyklosti ¢i medzinarodné vykladacie pravidla INCOTERMS; chapu
hierarchiu tychto systémov reguldcie a vedia vyriesit' jednoduché pripady kolizneho problému
(stretu pravnych poriadkov),

- Studenti rozumej sposobu urcenia rozhodného prava pre pravny vzt'ah, vedia definovat kritéria
pre vyber vhodnej pravnej formy pre zacatie medzinarodného podnikania, identifikovat’ vhodné
zabezpecovacie prostriedky pri financovani medzinarodného obchodu, zvolit’ pre svoju transakciu
vhodny zmluvny typ a identifikovat’ jeho podstatné nalezitosti,




- Studenti rozumeju sposobu a procesu uzatvarania zmliv v medzindrodnom obchode, rozumeju
dopadu verejnopravnej regulacie jednotlivych statov na medzinarodny obchod (napr. v oblastiach
medzinarodného zdanovania, ochrany hospodarskej sut'aze ¢i prania Spinavych penazi),

- maju zékladny prehlad o sposobe rieSenia sporov v medzinarodnom obchode a poznajt ich vyhody
a nevyhody.

Studenti nadobudnii v pripade aspesného zvladnutia predmetu najma nasledovné kompetencie:

- Studenti ziskaju schopnost’ pracovat’ s platnou pravnou upravou regulujicu medzinarodny obchod,
- vedia identifikovat’ platné medzinarodné zmluvy, vedia, v akych databazach ich ndjdu, a vedia
identifikovat’ ich zmluvné strany a posudit’, ¢i sa vztahuji na konkrétny pripad, ktory riesia,

- Studenti vedia tiez pracovat s databazami eurdpskych legislativnych aktov (www.eur-lex.sk)
a slovenskych pravnych predpisov (www.slov-lex.sk), vedia, kde maji hl'adat’ prislusny pravny
predpis dotykajuci sa upravy medzinarodného obchodu a vedia ho ¢itat’ s porozumenim a so
znalost'ou zakladnych pravnych pojmov a institatov.

Stru¢na osnova predmetu:

Svetové pravne systémy, rozdiely medzi nimi a spolocné znaky. Metddy rieSenia kolizneho
problému (stretu réznych pravnych poriadkov). Subjekty prava v medzinarodnom obchode,
pravne formy podnikania v medzindrodnom obchode. Vecné prava v medzindrodnom obchode.
Predmety duSevného vlastnictva a ich vyuzitie v medzinarodnom obchode. Zavéizkové prava v
medzinarodnom obchode. Verejnopravna regulacia medzinarodného obchodu. Riesenie sporov v
medzinarodnom obchode.

Odporiacana literatira:

1. WINKLER, Martin - HARAKAI’OVA, Dorota - HOLUB, Dugan - JURKOVICOVA, Lujza
- KROPAJ, Marian - MAGUROVA, Hana - SLEZAKOVA, Andrea - VACOKOVA, Lenka -
VETERNIKOVA, Méria. Pravo v medzinarodnom obchode. Bratislava: Wolters Kluwer SR,
2021. 564 s. ISBN 978-80-571-0320-2

2. ERDOSOVA, Andrea — GARAYOVA, Lilla. Svetové pravne systémy — zéklady
komparatistiky. Praha: C. H. Beck, 2020. 208 s. ISBN 978-80-89603-91-6

3. FELLMETH, Aaron X. Introduction to International Business Transactions. Cheltenham —
Northampton: Edward Elgar Publishing, 2020. 864 s. ISBN: 978-1-83910-741-2

4. FOLSOM, Ralph H. — VAN ALSTINE, Michael P. - RAMSEY, Michael D. Principles of
International Business Transactions. St. Paul: West Academic Publishing, 2022. 786 s. ISBN:
978-1-64708-566-7

5. LYSINA, Peter - HATAPKA, Milo§, BURDOVA, Katarina a kol. Medzinarodné pravo
sukromné. 3. vydanie. Bratislava: C. H. Beck, 2023. 592 s. ISBN 978-80-8232-031-5

6. ROZEHNALOVA, Nadézda - VALDHANS, Jiii - KYSELOVSKA, Tereza.

Pravo mezinarodniho obchodu. 4. vydani. Praha: Wolters Kluwer, 2021. 524 s. ISBN
978-80-76760-46-2

Sylabus predmetu:

. Pojem, predmet a pramene prava v medzinarodnom obchode.

. Svetové pravne systémy — kontinentalny pravny systém.

. Svetové pravne systémy — angloamericky pravny systém a islamsky pravny systém.

. Pravne vztahy s cudzim prvkom a metody ich regulacie (priama metoda, kolizna metdda).
. Subjekty prava v medzinarodnom obchode, osobny Statt.

. Vecné prava v medzinarodnom obchode, pravna tiprava cennych papierov, vecny Statut.
. Ochrana dusevného vlastnictva v medzinarodnom préave a europskom prave.

. Zaviazky v medzindrodnom obchode v§eobecne, obliga¢ny Statt.

. Zmluvné zavéizky v medzindrodnom obchode — uzatvéaranie zmlav, ich plnenie a zanik,
najvyznamnejsie zmluvy uzatvarané v medzinarodnom obchode a ich regulacia 1.
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10. Zmluvné zaviazky v medzinarodnom obchode — najvyznamnejsie zmluvy uzatvarané v
medzinarodnom obchode a ich regulécia 2.

11. Mimozmluvné zaviazky v medzinarodnom obchode.

12. Regulacia medzinarodného obchodu verejnopravnymi predpismi.

13. Stdne a mimosudne rieSenie sporov v medzinarodnom obchode.

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 239

A B C D E FX

12.13 31.8 26.78 23.85 5.44 0.0

Vyuéujuci: JUDr. Ing. Martin Winkler, PhD., JUDr. Lenka Vacokova, PhD.

Datum schvalenia: 01.04.2022

Datum poslednej zmeny: 29.02.2024

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: D |Nazov predmetu: Semindr k zaverecnej praci 1
OF/00Z21005/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stiadia: prezencna

Pocet kreditov: 2

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupein Studia: I1.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

samostatna praca, pisomna praca, projekt

Priebezné hodnotenie postupov zadanych na jednotlivych stretnutiach:

- spracovanie bibliografie k zaverecnej praci

- vypracovanie projektu, ktory zachytava kIiové oblasti spracovania zadvere¢nej prace
- vol'ba metdd zaverecnej prace

- vypracovanie Struktury hlavnych kapitol a podkapitol zaverecnej prace

- priprava obhajoby zavere¢nej prace — prezentacia zaverecnej prace

Pracovné zat’aZenie Studenta:
Pracovna zataz: 52 hodin

Utast’ na seminaroch: 26 hodin
Priprava zavere¢nej prace: 26 hodin

Vysledky vzdelavania:

- na konkrétnych prikladoch poukdzat na moznosti aplikovania teoretickych poznatkov v
zaverec¢nej praci

- tvorivo formulovat’ predpoklady rieSenia problému

- vhodne zvolit’ postupy, vyskumné otazky a hypotézy

- nau€it’ sa interpretovat’ (pismom a slovom) ziskané poznatky

Po absolvovani seminara k zadverecnej praci, bude Student schopny:

- zhromazdit', interpretovat’ a spracovat’ odbornu literatiiru

- formulovat’ problémy

- tvorivo navrhovat’ postupy rieSenia vyskumnych problémov

- aplikovat’ ziskané poznatky pri rieSeni pribuznych odbornych problémov
- preukazat’ Stylizacné schopnosti potrebné na pisanie odborného textu

Struc¢na osnova predmetu:

Spracovanie zakladnej odbornej literatiry k danej téme zdvereCnej prace, jej interpretovanie,
formulovanie vyskumnych problémov a hypotéz, zvolenie metdd spracovania zaverecnej prace,
urcenie ¢asového rozvrhu prac na jednotlivych Castiach zaverecnej prace, spracovanie jednotlivych
Casti zadvere¢nej prace, priprava obhajoby zaverecnej prace.

Odporiacana literatira:




Literatara podla témy zaverecnej prace.
Internd smernica ¢.11/2019 o zaverecnych, rigordéznych a habilitaénych pracach a jej prilohy €. 1
az 12.

Sylabus predmetu:

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 533

NZ Z

1.31 98.69

Vyuéujuci:

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 15.01.2022

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Ekonomicka univerzita v Bratislave

Fakulta: Obchodné fakulta

Koéd predmetu: D |Nazov predmetu: Seminar k zdverecnej praci 2
OF/00Z21006/21

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyuéby: CviCenie
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 26
Metoda Stiadia: prezencna

Pocet kreditov: 2

Odporacany semester/trimester Studia: 4.

Stupein Studia: I1.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

samostatna praca, pisomna praca, projekt

Priebezné hodnotenie postupov zadanych na jednotlivych stretnutiach:

- spracovanie bibliografie k zaverecnej praci

- vypracovanie projektu, ktory zachytava kIiové oblasti spracovania zadvere¢nej prace
- vol'ba metdd zaverecnej prace

- vypracovanie Struktury hlavnych kapitol a podkapitol zaverecnej prace

- priprava obhajoby zavere¢nej prace — prezentacia zaverecnej prace

Pracovné zat’aZenie Studenta:
Pracovna zataz: 52 hodin

Utast’ na seminaroch: 26 hodin
Priprava zavere¢nej prace: 26 hodin

Vysledky vzdelavania:

- na konkrétnych prikladoch poukdzat na moznosti aplikovania teoretickych poznatkov v
zaverec¢nej praci

- tvorivo formulovat’ predpoklady rieSenia problému

- vhodne zvolit’ postupy, vyskumné otazky a hypotézy

- nau€it’ sa interpretovat’ (pismom a slovom) ziskané poznatky

Po absolvovani seminara k zadverecnej praci, bude Student schopny:

- zhromazdit', interpretovat’ a spracovat’ odbornu literatiiru

- formulovat’ problémy

- tvorivo navrhovat’ postupy rieSenia vyskumnych problémov

- aplikovat’ ziskané poznatky pri rieSeni pribuznych odbornych problémov
- preukazat’ Stylizacné schopnosti potrebné na pisanie odborného textu

Struc¢na osnova predmetu:

Spracovanie zakladnej odbornej literatiry k danej téme zdvereCnej prace, jej interpretovanie,
formulovanie vyskumnych problémov a hypotéz, zvolenie metdd spracovania zaverecnej prace,
urcenie ¢asového rozvrhu prac na jednotlivych Castiach zaverecnej prace, spracovanie jednotlivych
Casti zadvere¢nej prace, priprava obhajoby zaverecnej prace.

Odporiacana literatira:




Literatara podla témy zaverecnej prace.
Internd smernica ¢.11/2019 o zaverecnych, rigordéznych a habilitaénych pracach a jej prilohy €. 1
az 12.

Sylabus predmetu:

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 534

NZ Z

1.5 98.5

Vyuéujuci:

Datum schvalenia: 04.04.2022

Datum poslednej zmeny: 15.01.2022

Schvalil: osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Zuzana Kittova, PhD.,
M.B.L.-HSG, osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Paula Puskérova,
DiS. art., PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu prof. Ing. Sona Ferencikova,
PhD., osoba zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Ing. Tomas Vyrost, PhD., osoba
zodpovedna za realizaciu Studijného programu doc. Mgr. Elena Kast'dkova, PhD.




